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« ..nous Insistons en outre sur la nécessité dune mise a jour des programmes
d'accompagnement destineés aux entreprises, en particulier ceux visant la faci-
litation de leur acces au financement, laccroissement de leur productivité, et
la formation et la mise a niveau de leurs ressources humaines.

Le but recherché est bien de rehausser la compétitiviteé de lentreprise maro-
caine, de renforcer ses capacités exportatrices, et d'accroitre son potentiel de
création demplois. Une attention particuliere doit étre portee aux petites et
moyennes entreprises qui repreésentent 95% du tissu économique national...».

Sa Majeste le Roi Mohammed VI

Discours a l'occasion de la féte du tréne 30 JUILLET 2018.

— 9




.‘f.\flm JZ\, fﬁg{#.\“.f
NN rNP L ININININl







SOMMAIRE

MOT DU PRESIDENT........ooooceeeeeeeeceteeee e seseeeesssesssssessssessssses s s s s s sssses e sssses s ssssesssesssssessssesssssessssesssasesssesssnsnnens 6

GOUVERNANCE ET ORGANISATION ......ooooooreeeeeceeeeeeeeeeeeeeeeseeeseesssssessessesssssessssssssssssesssssessssssnsssssensssssensssanas 9

CONTEXTE NATIONAL ET INTERNATIONAL .....o.ooooreeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeseseeessesseeesessesssssseessssssessssseessssseessssseesssnsaeeees 19
ASMEX EN BREF ....oooooooereeeeeeeoeeeeeseeseoseeseeseeesssseessasseesssssaessssseesssssaessessessssssessssssensssssansssssessssssesssssansssssassssssansssssanseees 24
ASMEX EN CHIFFRES.......ooooooeeeeeeeeeeseeeeeseeeseseesesssesesessessesssssssssesssessssessssassssssassssssassssssaesssssssessssasessssseessssseessssseesssnseeeses 26
SERVICES DE LASMEX .....ooooooeeeeeeeeeeeeeeseeeeesessesesssessssseessssssessssssessssssessssssesssssssssssessssssessssssesssssssessssssessssseesssssessssnsoeseos 29
REALISATIONS ..o..oooe oot eeeeeseeeeees et se s ssssss s ssss e es s s s sessssaessssessssesssssesssssesssessssesssssessssssssssesssssessaenees 35
PLAIDOYER......ooooeoceeeeeeeeeeeeeeeeeeeesseeessesesesssseeessseeesssseesssssaesssssesssssseessssseeesssseessssseesssssessssssassssssessssssessssssessssssessssssessssseees 52
POLE OFFRE EXPORTABLE .....ooovoooieeeeceeoeeeeeseeseeseeeesseessesesessesseessssseessssseessssseessssseessssseessssseessssssesssssesssssseeesssseneeens 55
POLE COMPETITIVITE ..o eeeeeeeeeseeseseesseessse s s s s s sssses s sssses s ssssesssesssssessssesssssessssesssssesssessssees 68
POLE PROMOTION A LINTERNATIONAL .......oiootieeeeeeeeeeeeeeeeeeeseeeeeesesessesssssssssssesssssessseessssessssessssesssees s ssnnssone 105
COMMUNICATION ..o eeeeeeeeeeeseeeeeesesee e e see s es s seesessseessssseesssssessssssesssssseessssseessssseessasseessssseesssnsneeees 139
PARTENARIAT ......oooovveooeeeeeeeseeeeeessseeesesssssessessseeessssssssessessssessessssssesssssseessessssseessesssesssssssssessssssseessessssseessessseeseesssseees 141

PERSPECTIVES 2019 = 2020 ...ttt e e nassenns 143



- MOT DU PRESIDENT

HASSAN SENTISSI EL IDRISSI
PRESIDENT DE LASMEX

Cher membre, cher partenaire,

Notre rendez-vous annuel arrive
pour faire le bilan de notre action au
cours de lannée écoulée.

Chague année emporte son lot
d'actions, de nouveautés et denjeux
dont le rapport moral se doit de faire
un echo fidele et cest avec beau-
coup de plaisir que je vous adresse
celui de lannée 2018. Une année tres
positive a bien des égards | Jen cite-
ral quelques grands axes que Vous
retrouverez en détail dans ce rapport
moral.

Je commence par le renforcement
de notre positionnement a l'interna-
tional qui a été caractérisé en 2018
par lanimation de la participation
de nos membres a plusieurs actions
promotionnelles a létranger.

Cette participation a été organisee,
en partenariat avec 'TAMDIE, a travers
lanimation de pavillons promotion-
nels et / ou de missions BtoB qui ont
concerne plusieurs pays : Espagne,
France, Belgique, Qatar, Turquie,
Egypte...

Ces actions ont été sanctionnées par
des résultats tres positifs, concrets et
ont ouvert des perspectives de deve-
loppement des echanges et du par-
tenariat au niveau des pays cites.

Le renforcement de la gouvernance
au niveau de notre association a éte
également l'un des axes sur lesquels
nous nous sommes penches. Plu-
sieurs reunions de concertation ont
eu lieu avec le Secrétariat Géneéral
du Gouvernement pour harmoniser
nos Statuts avec le Statut d'Utllité Pu-
bligue que nous souhaitons obtenir.

La mise en place de rendez-vous
réguliers pour former nos membres
sur lensemble des aspects du com-
merce international a été formalisée
a travers des partenariats avec des
experts, des formateurs chevronnés
et avec nos partenaires institution-
nels.

La proximité avec les exportateurs
regionaux, le recensement de notre
offre exportable a travers une étude
stratégique que nous realisons en
partenariat avec le ministere de lin-
dustrie, de l'Investissement, du Com-



merce et de 'Economie Numérique
et l'Agence Marocaine de Dévelop-
pement des Investissements et des
Exportations, la revue des outils pro-
motionnels a travers le recours au di-
gital, la réalisation de films institution-
nels pour valoriser notre potentiel,
sont autant de chantiers que nous
avons entames et qui se poursuivent.

Sur le plan du plaidoyer, nous conti-
nuerons de poursuivre NOSs recoms-
mandations visant le développement
de la compétitivité de nos exporta-
tions que nous avions reformulé lors
du Forum Marocain du Commerce et
des Assises Nationales sur la Fiscalite.

LASMEX prépare, par ailleurs, le Livre-
Blanc du commerce extérieur qui
analysera l'évolution de nos expor-
tations dans le contexte mondial de
maniére a dégager les pistes de leur
deéveloppement.

Sur un autre plan, sommes-nous en
cours de préparons de nos grands
événements, les ASMEX DAYS et les
Assises Nationales de l'Exportation
qui constituent des moments forts
pour porter la voix de nos membres.

Nous sommes également en cours
de création des Clubs daffaires par
pays cible afin dorienter nos de-
marches de prospection et de déeve-
loppement de nos partenariats.

Nous travaillons sur différentes pistes
pour étre en mesure de poursuivre
notre engagement, passionne et exi-
geant, en faveur de lexport national.

Pour autant, nous n'avons pas cesse
d'agir, notamment en consolidant et
approfondissant certaines actions en
cours.

Nos partenariats institutionnels se
sont consolides, auprés de notre ad-
ministration comme aupres de nos
réseaux partenaires.

Les organes de IASMEX, Consell
dAdministration, Bureau Exécutff,
Comite Strategique, Poles, Commis-
sions... etaient mobilisés pour appor-
ter les réponses qu'il faut aux attentes
de nos membres.

Limplication bénévole des membres
Individuels est forte au sein de nos
organes, méme si elle doit encore se

renforcer. Elle est le gage de l'enthou-
siasme et de la motivation qui trans-
parait dans nos activités. Cest un
engagement au service de lexport
national qui mérite notre gratitude.

Soyez tous sincérement et chaleu-
reusement remerciés au nom de
lensemble du conseil dadministra-
tion. Votre Association compte tou-
jours sur votre appul et implication.

Enfin je n'oublierai pas de remercier,
en votre nom a tous, notre equipe
qui sait si bien mettre en ceuvre nos
reflexions et délibérations.

Hassan Sentissi El Idrissi
Président.






GOUVERNANCE ET
ORGANISATION



CONSEIL DADMINISTRATION

e

Le Conseil dAdministration de TASMEX est composé d'opérateurs
privés, de représentants des administrations et des institutions
concernees par l'exportation et ce, conformément aux statuts de
l'association.



COMITE STRATEGIQUE

HASSAN SENTISSI MOHAMED ESSAADI ABDELLAZIZ TAARIJI
EL IDRISSI Vice-Président Vice-Président
Président

MOHAMMED FIKRAT ABED CHAGAR ABDELHAKIM

Vice-Président Vice-Président MARRAKCHI

Président du pole Président du pole Vice-President

« Offre exportable » « Competitivite » Preésident du pole
« Promotion

a l'international»



BUREAU EXECUTIF

MOULAY YOUSSEF HICHAM AMADI
ALAOUI

NASSER BOUAZZA KHALID DAHAMI MOHAMED
HMIDOUCHE

ABID KABADI



ABDELAZIZ
MANTRACH

AHMED OUAYACH

MOHAMED
MELLOUKI

BOUCHRA
OUTAGHANI

ABDALLAH ZOUHIR

BUREAU EXECUTIF

MHAMMED MEZZOUR

BOUCHRA RAHMOUNI



POLES ET COMMISSIONS

POLE OFFRE EXPORTABLE

MOHAMMED FIKRAT
Président du Pole
Président de la FENAGRI

Président-Directeur Général de COSUMAR
Vice-Président de la CGEM

ETUDE SUR 12 REGIONS
L'OFFRE EXPORTABLE DU MAROC



POLES ET COMMISSIONS

POLE COMPETITIVITE

|

ABED CHAGAR

Président du Pole

Vice-Président de la FCP
Directeur Général de COLORADO

KAWTAR RAJI HICHAM AMADI AHMED KATHIR

ABDELAZIZ MANTRACH

Président de la Commission Logistique Présidente President Président de la Commission
Président de l'Association de la Commission Juridique de la Commission Digitale Financement, Assurance
Professionnelle des Agents Avocate au barreau PDG 2WLS et Veille

Maritimes «APRAM» de Casablanca - Directeur Export - Galenica

Cabinet LPA-CGR

ZOUHAIR BENJELLOUN
Vice-Président de la Commission Logistique
Directeur Adjoint de la Voie Express



- POLES ET COMMISSIONS

POLE PROMOTION A L'INTERNATIONAL

Danielle Tobias
Présidente de la
Commission Ameérique
Export Manager
Laprophan

ASMAA MISSA
Présidente du Club
Export Canada
Gérante - Wassa
Agro Group

ABDELHAKIM MARRAKCHI

Président du Pdle « Promotion a l'International »

PDG - Maghreb Industries

ADNANE

EL GUEDDARI
Président du Club
Halal Export
Directeur Général -
Umnia Bank

SLIM KABBAJ
Président du Club
Bio-ASMEX

Président du Club des
Entrepreneurs Bio



EQUIPE PERMANENTE %

Responsable
Directrice Exécutive Directeur Evenements & Partenariat
fbenharbet@asmex.org a.bellahcen@asmex.org 1jabiri@asmex.org h.lahsinia@asmex.org

FATIMA

ABDELAZIZ

ki BELLAHCEN

BENHARBET

Chargée de la Gestion des
Responsable Financier Responsable SI Membres & Recouvrement
h.khadar@asmex.org n.benaim@asmex.org Lkaddouri@asmex.org

HAKIM NABIL LAYLA
EL KHADAR BENAIM KADDOURI

Chargée de projets Assistante de Direction
c.elmensouri@asmex.org asmex@asmex.org

CHAIMAA MAROUA
EL MENSOURI EL BELOUI
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CONTEXTE NATIONAL

Répartition des exportations Marocaines par
continent en 2018

AMERIQUE
{074

AFRIQUE
8%

AUSTRALIE 0,6%

Les principaux clients
du Maroc en 2018 en MDH :

F4.943 59.783 t2.941 E1.770 E0.340

Source : Office des changes
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CONTEXTE NATIONAL

Echanges commerciaux du Maroc en 2018 au niveau de I'Afrique en MAD

16,0 7
. Exportation FAB . Importation CAF
14,0
12,0 Durant lexercice 2018, les échanges commerciaux
du Maroc avec TAfrique ont affiche 21,57 MDH des
10,0 exportations, avec une énorme part de marche de la
] zone dAfrigue de 'Ouest de 9,6 MDH, et c'est consi-
derée comme lun des marchés qui importe le plus
8,0 — aupres du Maroc.
Et enfin, le marché du Maghreb qui comprend des
6.0 importations importantes avec un déficit commercial
qui dépasse les 9,1 MDH.
4,0 —
- - -

0,0 —
I 1,1% I 9,6% !15,2% I 6,1% ! 0,3% I 1,9% ll,4% I 1,7% ! 1,2% I 1,6%
< : :

Afrique Ouest Maghreb Afrique Est Afrique Centrale Afrique Australe

Source : Office des changes



CONTEXTE NATIONAL

Balance commerciale du Maroc

2017 2018*

Pendant l'exercice 2018, le déficit
commercial du Maroc a atteint
204 millions MAD contre 189
millions MAD en 2017 dou un
taux de couverture qui s'est établi
a 573%.

Importations CAF en MDH
Exportations FAB en MDH

Solde en MDH

Taux de couverture (%)

*Chiffres provisoires - Source : office des changes

Exportations marocaines 2018 par secteur (en millions de dirhams)

2017 2018*

Croissance économique

par région (%)

Automobile
Agriculture, Agro-alimentaire et Péche
Phosphates et dérivés

Textile et Cuir
Autres

Aéronautique

Electronique

Industrie pharmaceutique

Total

Source : Office des changes

Le secteur de lautomobile s'est distingue pour la cinquieme année consecutive en tant que premier secteur
exportateur depuis 2014 avec une part de 24% du total des exportations, alors que le secteur agriculture et
agroalimentaire est en deuxieme position avec 21%.



CONTEXTE INTERNATIONAL

Evolution du contexte économique éxterieur du Maroc

La croissance mondiale devrait passer de 3,2 % en 2018 a 3,1 % en 2019 et continuer a decélérer au cours des
prochaines années.

Ci-apres les indicateurs en termes de PIB, de linflation et de la croissance au niveau international pour les

dernieres années :

Croissance économique mondiale (%)

PIB (milliards USD)

Source : FMI - World Economic Outlook Database - Octobre 2018 - Note : (*) Donnée estimée

Croissance économique par région

Croissance économique
par région (%)

Asie de l'Est et Pacifique

Europe et Asie centrale

Amérique latine et Caraibes

Moyen-Orient et Afrique du Nord

Asie du Sud

Afrique subsaharienne

Source : Banque Mondiale - * : Prévision de la banque mondiale



ASMEX EN BREF




PRESIDENTS DE LASMEX

HASSAN SENTISSI MOHAMED TAZI YOUNESS ZRIKEM
EL IDRISSI 2011 - 2013 2010 - 2011
Président

depuis 2013

DEPUIS
SA CREATION EN
1982, PLUSIEURS
INDUSTRIELS
ET CHAMPIONS
A LEXPORT ONT
CONTRIBUE AU
RAYONNEMENT
ABDELLATIF MOHAMED TAZI DE LASMEX

BEL MADANI 1982 - 2004
2004 - 2010




LASMEX EN CHIFFRES




80% du CA export

+ 6000 entreprises
bénéficiaires
des services

LASMEX EN CHIFFRES

Réseau National
70% filieres +9000 opérateurs
de tous secteurs

+20 Actions
a l'International



pEl BENEFICIAIRES DE NOS SERVICES EN 2019
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SERVICES DE LASMEX




SERVICES DE LASMEX

PROMOTION DE L'OFFRE
EXPORTABLE

E-xport morocco : une plate-
forme virtuelle représentant l'offre
exportable marocaine 24/24 & 7/7.
Mise en avant de loffre des
membres au Maroc et a létranger.
Mises en relations commerciales.
Club Halal Export : cellule de pro-
motion du Business Halal et du
label Halal Marocain par ses pairs
pour louverture de nouveaux
débouchés.

ASMEX++

propose : des mesures de facilita-
tion du commerce extérieur.

une tarification compétitive en
matiére de transit et de transport,
assurances, études de marchés
Sur mesure...

MEDIATION

B pour accompagner les membres

a trouver les meilleures solutions.

FORMATION/ INFORMATION

aux aspects lies :

au commerce extérieur en amont
et en aval y compris les normes, la
labellisation.
a lenvironnement des exporta-
tions, les nouveautés et les régle-
mentations.



RENCONTRES REGULIERES
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SERVICES DE LASMEX

avec des donneurs dordres étran- ~ AUX MEMBRES
gers et acheteurs.

CONSEILS PERSONNALISES ~ DEFENSE DES INTERETS

DES MEMBRES

= (one to one) par des experts. B qux niveaux national et

GATEWAY

Quantité importante
d'informations a partager
ou a décrypter chaque jour

Quantite importante
d'informations a partager
ou a décrypter chaque jour

intrerational.

Lassociation a développé un nouveau service « ASMEX
Gateway » qui se veut un pont vers les membres.

Il se compose de deux branches :

INFORMATION

Tenir les membres informeés au quotidien.
Mettre a leur disposition un briefing hebdo-
madaire.

OPINION

Tenir les exportateurs informes
(Assises fiscalite par exemple ...)
Réflexions de groupe et lobbying
économiques.

Tribune pour les exportateurs



UNE NOUVELLE VISION

Une nouvelle vision se dessine pour l'association

VISION

« Pour une prospérite
durable par l'export »

VOCATION

«LASMEX fédere,
accompagne et soutient
les acteurs de l'export ».

MISSION

« ASMEX, le spécialiste de l'export »

®m Soutenir la croissance de leco-
nomie Marocaine par le dévelop-
pement et la pérennisation des
exportations.
® Mettre en place et animer des dis-
positifs de vellle pour ameéliorer la

connaissance et l'accessibilité aux

marches
m Consolider le partenariat public-
privé au bénefice des exporta-
tions.
®m Renforcer le réseautage des entre-
prises exportatrices aux niveaux
régional, national et international.
m Faciliter lenvironnement de len-
treprise exportatrice et alléger les
proceédures a l'export
® [nciter et accompagner les TPE
ET PME a exporter des produits et
des services.
m Contribuer au développement
des exportations a haute valeur
ajoutee.



SERVICES DE LASMEX

AMBITION PRIORITES

STRATEGIQUES

« Faire du Maroc un pays
exportateur excédentaire
durable ».

e Accélération de la croissance
des exportations.

o Diversification de loffre ex-
portable et des marches a
l'export.

o Développement des expor-
tations des regions.

VALEURS « Consolidation des partena-
riats internationaux.

e Renforcement du position-
nement de ASMEX en tant
gu'interlocuteur légitime des
pPoOuVOlrs publics.

» Efficacite

* Engagement
o Compétence
» Innovation

o Ethique







REALISATIONS



PLAIDOYER

®m  Exportateurs indirects.
®  Subvention des exportateurs
des régions enclavees.

CERTIFICAT

Appui a la gratuiteé
de la Certification Halal

et autres

REALISATIONS

Augmenter le nombre
APPUI & de bénéficiaires des
AVANTAGES FINANCEMENT programmes d'appui
FISCAUX DES étatiques (Contrats de
ENTREPRISES Croissance & Primo
exportateurs.

PARTENARIAT

):uao_U Ao 2ol)duseal) | @ ------ PUBLIC-PRI\/E
+.COCS+ +.CP0.0%+ | ECOLHE RENFORCE

Association Marocaine des Exportateurs

MIICEN, ADII, OC, ANP,
Portnet, ONDA, CESE,

HALAL AMDIE, IMANOR

Participation aux travaux de
la commission mixte Maroc-
Russie.

Participation aux travaux de
la haute commission mixte
Maroc Belgigue.
Participation a la 10eme
conférence ministérielle

de IOMC a Nairobi.

certificats a l'export




PLAIDOYER

Les efforts meneés par TASMEX sur le volet
plaidoyer ont concerne également l'axe de
la dématérialisation & la facilitation du
commerce exteérieur.

N Coopération entre le Royaume du Maroc et IAlliance Mondiale
pour la facilitation des échanges avec lengagement et les efforts
AN

de TASMEX et TAPRAM.

— Systéme de dématérialisation du certificat phytosanitaire dans le
[ — secteur agroalimentaire : e-phytos & processus de pesage des
——J) conteneurs.

CQ'D Block chain

‘% Projet de simplification et de digitalisation des procédures entre
les ports du Maroc et de I'Union Européenne «Fast Trade Lane
Corridor.

| rp— |
>< Fluidite & délai de passage : ADI, PORTNET, ONDA
e




DIGITALISATION

2019

2018

2017

REALISATIONS

Stratégie digitale

® |3 premiére phase entamee concerne
le secteur agroalimentaire et lAfrique
francophone

La plateforme a été revue.
Une nouvelle version plus dynamique
et évolutive vers une Marketplace :

®  Recherche multicriteres :
secteurs, produits, regions,
villes et raison sociale ...
Catalogue et fiche produits détailles
Contact direct avec lentreprise

Lancement du salon
virtuel des exportateurs :

12 pavillons et 252 stands

-)(port

(MOROCCO N

E-xportmorocco, la vitrine de I'offre «

Qui sommesnous Devenir membre Secteurs Evénements Contact Foire aux Questions

Orange Honey
? _ KO pure o ook o




offre «

OUTILS DE COMMUNICATION

LASMEX a édité plusieurs outils de communication avec une nouvelle charte représentative du secteur de lexport

-

TASMEX| e 3boart

=
GUIDE DES SERVICES
LOGISTIQUES

FILMS INSTITUTIONNELS

3 films institutionnels sont en cours de réalisation (international, national et régional)

INTERNATIONAL O NATIONAL ET REGIONAL
Promouvolr loffre exportable marocaine. - Sensibiliser les exportateurs pour exporter.
Attirer des investisseurs et des importa- ®m  Vulgariser lacte dexportation et les mesures
teurs étrangers. d'accompagnement prive & public.

®  Faire valoir les atouts du Maroc, l'offre m  Fedérer les exportateurs et élargir la base de

marocaine et le savoir-faire donnees des membres.




INTERNATIONAL

PRESENCE RENFORCEE SUR DE NOUVEAUX MARCHES

Bulgarie Turquie

Allemagne

« Russie

-
-

Canada. ,*:‘-_;;‘-'_.-‘_!'._s_l’.'—
< 3}

Belgiquey
Irlande ___ \
e /

France

!
. ~
Mexique -

Togo”

Nigéria

Mission
et salons commerciale
‘ Forum ‘

Foires

Tous types de missions

d'affaires confondus

REALISATIONS




PRESENCE RENFORCEE
SUR DE NOUVEAUX MARCHES

m LASMEX a meneé plusieurs actions
afin de promouvoir loffre expor-
table nationale. Plusieurs marcheés
ont éte renforces afin dassurer
davantage de visibilité et exploi-
ter les opportunités business qui
soffrent aux exportateurs maro-
cains.

® Lensemble des actions engages
ont concerné en priorite, les mar-
chés asiatique, européen et afri-
cain.

B e marché américain reste tout
de méme peu attrayant pour les
entreprises marocaines dont no-
tamment la PME.

ACTIONS PROMOTIONNELLES

Missions
commerciales
28,57%

Forums
DDEVENEY
12,60%

INTERNATIONAL

Afrique 27,27%

Asie 32,23 %

Amérique
13,22%

La promotion de loffre exportable
était au centre des actions promo-
tionnelles de l'association : Incoming
mission, missions commerciales,
folres et salons et forums d'affaires.




PROXIMITE REGIONALE

La proximité régionale constitue l'une des principales orientations stratégiques
menees par l'association durant ces dernieres annees.

L'association a meneé plusieurs actions dans les régions afin de lul permettre d'assu-
rer un accompagnement de proximité, avec un meilleur ciblage des entreprises de
chaqgue région :

Tournées régionales d'informations
& sensibilisation de 1186 entreprises

au niveau de 9 régions

Etude sur l'offre exportable nationale

Une étude pour la structuration @ pour mettre l'accent sur les spécificités
des antennes régionales L\/A Q régionales & les niches a développer
pour élargir le panier actuel.

Partenariat avec la FCMCIS
et le Ministére de I'Industrie,

de l'Investissement, du Commerce
et de I'Economie Numeérique

REALISATIONS



REORGANISATION DE L'ASSOCIATION

L'association a adopté une nouvelle approche de travail constituée de 3 pdles et
8 commissions

.’ ) . . ‘. POLE ‘.
o COMPETITIVITE *_ OFFRE . PROMOTION  °®
. DE L'OFFRE . EXPORTABLE A LINTERNATIONAL *
[ ]
~ N : .
POLES - 102 51 120
° ACTIONS /AN o

ACTIONS /AN . ACTIONS /AN

@ —;..-.'_;;:/v
5
o Szaitd

Commission Commission

Commission Commission Commission
- : "y .- Financement, Juridique
Logistique Fiscalité Digitale Assurance
et Vellle

i ‘
Entrepreneurs

Libérons les énergies

ClUB EXPORT
CANADA




‘ DEMATERIALISATION

Afin d'accompagner les exportateurs dans l'apprehension de la
dématérialisation des proceédures, plusieurs actions ont eté menees.

Appui
Logistique pour
les exportateurs

Elaboration
d'un guide
logistique

Actions
de plaidoyer

Organisation
de visites au Port
de Marseille Fos,
Port d’Algérisas,
Plateforme fret
de Royal Air Maroc
et de 'TONDA

Organisation
de 34 Séminaires,
conférences,
rencontres et réunions

Enquéte
sur la catégorisation
douaniére
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Etudes des marchés
d'Afrique de I'Est

Etude pour la mise en place des

Etude sur le marché du Halal ..
antennes régionales

Etude sur l'offre exportable




DEVELOPPEMENT DES COMPETENCES

Lassociation a organise plusieurs formations et rencontres d'informations pour
le développement des compétences des membres sur les outils clés pour l'expor-
tateur.
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Aspect
douanier
Primo
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des Affaires
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D'autres formations thématiques sont assurees :

Réglementation de change : Quelles nouveautés ?
Optimisation des réseaux sociaux et e-commerce
Atelier sur les regles d'origine Euro-mediterranéennes
Formation sur les opérations du commerce triangulaire
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PARTENARIATS

Plusieurs partenariats ont été actés avec des acteurs natio-
naux et internationaux dans l'objectif de renforcer la com-
pétitivité de l'offre exportable nationale.

artenariats
ationaux
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Sur la plan national 34 partenariats ont ete signés et plus

de 22 partenariats signés sur le plan international.

61% 39%




LES CLUBS DE LASMEX
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HALAL
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et Salons
Conférence
Commerciale

Foires
Délégation

Halal
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M Missions M Forums [ Délégation Halal

l Conférence Commerciale M Foires et Salons

e Ouvrir et diversifier le potentiel
du marché Halal.

o Acceéeder aux marchés.

o Labéliser «Halal» les entreprises.
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| 56% | 22% | 11% l 11%

B Incoming Missions M Foires et Salons
B Séminaires et Rencontres M Forums

¢ Promovoir les produits et services
marocains sur le marché canadien.

e Créer un réseau d'exportation entre
les 2 pays.

Création en 2019 du club bio a
I'ASMEX pour la promotion des
produits bio made in morocco

REALISATIONS



SERVICES ASMEX ++

Logistique :
¢ Des tarifications préférentielles
pour l'exportation des produits :
fret aérien, maritime, routier
et multimodal ; Solutions .
« Des solutions logistiques intégrées ; logistique 1 oApp.u :
L intégrées gistique
« [dentification de plateforme
en Europe pour le stockage de
marchandises.
. Consgltatlon gratuite pour ldentification de
les primo exportateurs. la plateforme en Europe

* Guide et études a disposition et Afrique
des membres.

Assurance a l'export :

o Offre préférentielle en direction
des adhérents de TASMEX.

Autres services :

» Mise en place d'un espace membre sur le site www.asmex.org pour échange et partage
d'expérience.

¢ Les membres pourront méme promouvoir leurs entreprises entre eux et proposer des tarifs
reduits.

e E-xportmorocco pour promouvoir l'offre exportable marocaine.




TARIFICATIONS SPECIALES POUR LES MEMBRES

En ceuvrant depuis plus de 37 ans dans le paysage du commerce extérieur aléchelle
nationale et internationale, TASMEX permet de fluidifier l'accés des exportateurs
aux marchés internationaux en menant des actions a forte valeur ajoutée tout en
agissant sur le plan oppérationnel.

Ces actions sont axées sur :

‘J L' Groupage @ Assurances

ﬁ % Services
—
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LE SPECIALISTE
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LIVRE BLANC DES
EXPORTATIONS

En préparation du livre blanc des
exportations, TASMEX a organisé le
26 Fevrier 2019 un workshop en pré-
sence des partenaires publics et pri-
VvEés pour échanger et debattre sur le
projet de livre blanc.

Cet évenement a permis de faire
une mise au point sur la situation de
lexport au Maroc, de recuelllir des
suggestions et recommandations
pour renforcer la compétitivité des
entreprises marocaines.

PRODVIT D'APPUI
AUX EXPORTATEURS
DANS LA REGION
DE DAKHLA — OUED
EDDAHAB

LASMEX a pris part en tant que
membre du comité de suivi de la
convention conclue entre le Secre-
tariat d'Etat chargé du Commerce
Extérieur et la Région de Dakhla —
Oued Eddahab pour le deploiement
des produits d'appul aux exportateurs
dans cette région le 20 février 2019
sous la presidence de Monsieur le
Wali et en présence de tous les inter-
venants regionaux.

LASMEX a mandateé en aout 2018 un
consultant en commerce intematio-
nal qui sest deplacé a Dakhla pour

accompagner individuellement 3
entreprises ayant des difficultés pour
compléter leurs dossiers.

A cet effet, le ministere et la Wilaya
de la région ont proposé de revorr la
convention de maniere a prevoir des
actions transverses qui peuvent be-
néficier a lensemble des opérateurs
de cette region.

Au cours de la réunion, 1 a été sug-
gere de :

m  Creéer la zone logistique a Guerga-
rate au lieu de Bir Guendouz qui

PLAIDOYER

constitue le point de passage des
exportations marocaines a desti-
nation des marchés dAfrique de
I'Quest. Ceci, permettrait déviter
un double controle des marchan-
dises destineées a l'export.

m Créer une zone industrielle a
Argoub. Cette proposition a été
retenue.

LASMEX a rappelé les doléances
recus des exportateurs qui se voient
souvent bloqués a Guergarate. Cette
situation retarde la livraison des
exportations marocaines et impacte
leur qualite sagissant essentielle-
ment de produits frais






POLE OFFRE
EXPORTABLE



POLE OFFRE EXPORTABLE

FORUM
ECONOMIQUE
DE LA REGION
DE FES-MEKNES

LASMEX  représentée par Mme
Bouchra Rahmouni, Vice- Présidente
a participe a la séance d'ouverture du
2¢me Forum Economique Fes-Meknes
organise le 27 juin 2017 a Fes autour
du theme «Modeles de développe-
ment innovants dans des mondes en
mutation».

Dans son intervention, elle a mis
l'accent sur l'urgence de reconsidérer
le modele de développement pour le
mettre en phase avec les évolutions
que connait le pays.

Elle a rappelé que le développement
économique dolt passer par un envi-
ronnement des affaires plus attrac-
tif pour linvestissement national et
International, favorable a linitia-
tive privée, a une diversification des
leviers économiques, des podles de
compétitivité regionaux qui puissent
faire de ces régions une plateforme
économique vers les marches exté-
rieurs.

Pour TASMEX, le développement du
pays doit venir des régions. Chacune
regorge du potentiel économique
enorme gu'll faut identifier, valoriser
et soutenir.



ACCOMPAGNEMENT
A L'EXPORT DES ENTREPRISES
DU SECTEUR DE LARTISANAT

LASMEX a animé le 1 Novembre Plus de 60 entreprises ont assisté
2018 une conférence au salon a cette rencontre. Lintervention a
Minyadina sur laccompagnement a  porté sur les différents services que
l'export des entreprises artisanales. IASMEX propose aux exportateurs du

secteur de lartisanat ainsi que les dif-
ferents poles et commissions de tra-
vail qui accompagnent les opérateurs
de toutes tailles dans leurs problema-
tigues afin daméliorer leur compéti-
tivité et faciliter lacces aux marches
Internationaux.
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L'ASMEX SENSIBILISE
LES OPERATEURS DU
SOUSS MASSA SUR LES
PROGRAMMES D'APPUI
DE MAROC PME

LASMEX a organisé en partenariat
avec la FENIP. la Chambre de Com-
merce, d'Industrie et des Services de
la région du Souss Massa une ren-
contre avec les opérateurs de cette
région autour des programmes d'ap-
pui de Maroc PME.

Plus de 40 opérateurs ont assiste a la
présentation de ces programmes qui
ciblent 4 catégories et interviennent
sur 4 domaines :

4 catégories d'entreprises
ciblées

Petite et moyenne entreprise.
Trés petite entreprise.
Startup.

Auto-entrepreneur.

Domaines d'interventions

= Soutien a linvestissement et la
reconversion.

® Appul a la performance et assis-

tance technique.

Creativité et co-développement.

Transformation digitale.

Une preésentation de laccompa-
gnement de la Caisse Centrale de
Garantie (CCG) jumelé avec les pro-
grammes de Maroc PME et le pro-
gramme INMAA (Initiative Marocaine
dAmélioration) ont été assures a
cette occasion.

Le Président de TASMEX a appelé
I'Etat a accélérer les déblocages des
fonds des programmes dappul aux
entreprises béneéficiaires et mettre
les PME au centre des actions et des
stratégies puisquelles contribuent a
la création de richesse et demplois.

Il a demandé également de

®  cesser les pratiques visant a attri-
buer des marcheés a des entre-
prises etrangéres lorsque les PME
marocaines disposent de lexper-
tise adequate et des moyens de le
realiser.

m  cesser dimporter les produits que
les PME marocaines produisent
afin de reduire le déficit commer-
cial qui devient alarmant.

Dans le débat qui a suivi les diffe-
rentes présentations, les opérateurs
de la région du Souss Massa ont
appelé a :

®  Financer les études de faisabilite
pour le montage de nouveaux
Investissements.

m Quvrir une représentation de
IASMEX dans la region.

m  Cesser de privilégier le secteur des
fruits et legumes au dépens des
produits de la mer et de lagroa-
limentaire dans tous les pro-
grammes lances dans la région.

m Debloqguer les dossiers des entre-
prises ayant éteé retenues dans les
programmes d'appui contrats
de croissance a lexport, primo-
exportateurs...



L'ASMEX IMPLIQUE
LES REGIONS DANS
LA REALISATION

DE LETUDE SUR
L'OFFRE EXPORTABLE

LASMEX a tenu une série de réunions
au niveau régional dans le cadre de
létude sur loffre exportable quelle
réalise en partenariat avec le MIICEN
et TAMDIE.

Plusieurs escales ont eté effectuces:
(Oriental, Béni mellal - Khénifra,
Laayoune Boujdour Sakia EL Hamra,
Dakhla-Oued Eddahab, Casablanca

— Settat, Rabat-Salé-Kénitra, Mar-
rakech-Safi, Souss-Massa ) en pré-
sence d opérateurs prives et institu-
tions régionales et ont donné lieu a
une serie de recommandations qui
seront integrees dans cette etude qui
est en cours de finalisation.
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E-XPORT MOROCCO : NOUVELLE VERSION

E-XPORT MOROCCO
A HALIEUTIS

LASMEX a animé le 21 février 2019
une conférence en marge du salon
halieutis a Agadir pour présenter les
avantages de la plateforme e-xport
Morocco.

Organisée dans les enceintes du pa-
villon de la FENIP cette conférence
a Incite les exportateurs des produits
de la mer & inscrire la digitalisation

comme étant un outil de rayonne-
ment sur les marchés a linternatio-
nal.

La plateforme e-xport Morocco
constitue une opportunité pour les
PME marocaines visant a conquerir
rapidement de nouveaux clients. Elle
a ete congue de maniere a étre :

® Une vitrine permettant une visibi-
lite sur le net des produits et ser-
vices marocains ainsi que lentre-

Une nouvelle version innovante et
avantageuse de la plateforme e-xport
a eté présentée aux membres de
IASMEX.

Cette nouvelle version disponible en
francais et en anglais, propose desor-
mais de nouvelles fonctionnalités.
Elle a été repensée de maniere a ga-
rantlr une mise en relation entre les
differents acteurs tout en mettant en
avant l'offre exportable nationale.

Des recherches multicritéres, par
secteur, produit, region, ville ou
ralson soclale ont été integrees.

Pour renforcer le référencement et
la visibilité des entreprises Inscrites,
la plateforme est accompagnée par
une stratégie digitale.

prise et ses qualifications.

= Un moyen simple et performant
pour agrandir les marches, et
booster les ventes.

®  Une ouverture a tous les secteurs
et produits exportés par le Maroc.

Les fonctionnalités simplifiees de la
plateforme permettent un acces fa-
cile aux visiteurs et un meilleur réfé-
rencement sur les différents moteurs
de recherche, les réseaux sociaux et
annuaires professionnels....



6EME EDITION

DE LAUTOMOTIVE
MEETINGS TANGIER
(AMT)

Le président de ASMEX a participe

a louverture de la 6eme édition de

IAMT a Tanger le 06 février 2019 sous
la théematique « Convergence anti-
Cipeée vers les objectifs des écosys-
temes automobile 2014-2020 »

LASMEX a exprimé avec dautres
associations leurs volonteés d'ceuvrer
en synergie pour développer lexport
et créer de la valeur ajoutee.
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DEVELOPPEMENT
DES EXPORTATIONS
REGIONALES

LASMEX a pris part le 11 février 2019
a la réunion mensuelle de la Direc-
tion Générale du Commerce avec les
Chambres de Commerce, d'Industrie
et des Services (CCIS) des 12 régions
du Royaume.

Cette réunion s'inscrit dans le cadre
de la convention conclue entre les
CCIS et le ministere de I'Industrie, de
ITnvestissement, du Commerce et
de 1'Economie Numérique pour le
développement du rdle  des
chambres dans laccompagnement
et lencadrement des opérateurs
economiques.

LASMEX a partage avec les chambres
de commerce sa vision pour decen-
traliser ses services daccompagne-
ment a travers la mise en place d'an-
tennes régionales au sein des CCIS.

Cette action saluée par Monsieur le
Ministre renforcerait la synergie et les
actions en direction des opérateurs
economiques.

Au cours de cette réunion, les repre-
sentants de ITASMEX ont rappelé éga-
lement l'étude menee par lassocia-
tion qui a débouché sur la proximite
régionale et lélargissement de las-
siette des exportations pour la mise
en place des services daccompa-

gnement réepondant a leurs attentes.
lls ont rappelé €galement létude en
cours pour le recensement de loffre
exportable nationale et régionale. Les
CCIS ont été invitées a contribuer, a
enrichir cette étude a travers lorga-
nisation dateliers et de workshops
avec les opérateurs économiques
de leurs regions pour echanger sur
leurs attentes et leurs propositions de
recommandations.

Des commissions bilatérales seront
créées pour examiner les modalites
d'implantation des antennes regio-
nales dans les meilleurs délais pos-
sibles. Pour ce, 1l a été suggere de
proposer des Mémorandums den-
tente a l'approbation des Assemblées
Geénerales des CCIS.

Les représentants de IASMEX ont
reitere, leur demande de voir le Co-
mité de Pilotage des Exportations
(COPEX) créé afin de suivre de pres
l'évolution du commerce extérieur
national et proposer des pistes visant
a réduire la facture des importations
et & augmenter la valeur ajoutée des
exportations.



5EME EDITION DU FORUM
HALAL MAROC (FOHAM)

LASMEX, partenaire de la 5™ édi-
tion du Forum Halal Maroc (FOHAM)
a eté représentée par son président
MHassan SENTISSI EL IDRISSI et
MAdnane EL GUEDDARI, président
du club halal Export.

Tenue le 14 mars 2019 sous le theme
LEcosysteme Halal pour amélio-
rer la competitivite des entreprises

marocaines sur le marche Halal
mondial, cette rencontre a permis de
sensibiliser les opérateurs marocains
sur les enjeux et les opportunités du
marcheé Halal mondial et sur limpor-
tance des normes de la certification
Halal pour l'acces a ce marché.

Un protocole daccord tripartite a
été signé lors du forum par TASMEX,
IIMANOR et llnstitue Halal de Cor-
doba (Espagne), visant a promouvoir
le business Halal en Europe et en
Afrique.
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ASSISES
REGIONALES
DU COMMERCE

Dans le cadre de la préparation du
forum Marocain du commerce,
ITASMEX a pris part aux travaux des
assises regionales organisées au

siege de la Chambre de Commerce,
d'Industrie et des Services de la
Région Marrakech Safi le 25 Mars
2019.

S R g

Au cours de cette rencontre présidee
par Moulay Hafid Elalamy, Ministre
de lIndustrie, de lInvestissement,
du Commerce et de I'Economie
Numeérigue, plusieurs recommanda-
tions et doléances ont éte recueillies
en marge des workshops. Elles ont
ete présentees et soumises a Mon-
sieur le Ministre.

LASMEX a saisi l'occasion pour don-
ner un apercu sur létude sur loffre
exportable et a demandé aux CCIS
de contribuer activement a sa réali-
sation.

Aussi et dans le but de déecentraliser
les services de 'ASMEX dans les ré-
gions, 1 a été propose dabriter dans
les enceintes des CCIS les antennes
régionales de l'association.

Cette action qui s'inscrit dans une
démarche de proximité et de regrou-
pement des synergies a ete viverent
accuelllie.




FORUM DU SECTEUR
PRIVE DU GROUPE DE
LA BANQUE ISLAMIQUE
DE DEVELOPPEMENT
2019

LASMEX a pris part a la 44°™e réunion
annuelle du consell dadministration
des gouverneurs de la Banque isla-
mique de développement (Groupe
de la BID), qui a eu lieu a Marrakech
du 3 au 6 avril 2019 sous le theme
« Transformation dans un monde en
mutation rapide : la voie des objectifs
de développement durable ».

Cette rencontre a été organisée par
la BID en marge du forum du sec-
teur privé de la bangue. Les activités,
les services ainsi que les initiatives
dans les pays membres y compris le
Maroc (investissement, commerce et
assurance) ont été presenteés.

En outre, le forum a fourni une plate-
forme unique pour la mise en réseau,
la création de différentes relations
et partenariats avec dautres repré-
sentants, d'autres homologues 1ssus
du milieu des affaires dans les pays
membres.

T W

44™ ANNUAL MEETING

ISLAMIC DEVELOPMENT BANK GROLIP
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DES MESURES POUR
DEVELOPPER L'OFFRE
EXPORTABLE

Dans le cadre de la préparation du
Forum Marocain du Commerce qui
a eu lieu les 24 et 25 avril 2019 a
Marrakech, le Ministre de l'Industrie,
de l'investissement, du Commerce et
de 'Economie Numérique, Monsieur
Moulay Hafid El Alamy, a recu le 18
avril 2019 au siege de son ministere,
une delégation de TASMEX conduite
par son Président, Monsieur Hassan
Sentissi El Idrissi.

Au cours de cette rencontre TASMEX
a presente les grandes lignes de létat
d'avancement de létude sur loffre
exportable, en cours de réalisation
par TASMEX, en partenariat avec le
ministere de I'Industrie, de l'Investis-
sement, du Commerce et de 1'Eco-
nomie Numérique et TAMDIE.

Ces premiers résultats en termes
de potentiel dexportation recense
notamment dans les régions, cou-
vertes a ce stade par l'étude, sont tres
prometteurs. Le travail d'analyse et de
recensement continuera pour cou-
vrir toutes les régions du Royaume.

Par la suite TASMEX a présenté les

mesures visant le developpement de
l'offre de l'exportable tant sur le plan
de sa competitiviteé que de sa promo-
tion a l'international.

Le Président de IASMEX a remis a
cette occasion a Monsieur le Ministre
la présentation de létat davance-
ment de l'étude sur l'offre exportable
et les mesures proposees par l'asso-
ciation pour le développement des
exportations nationales.

Monsieur le Ministre a assure les par-
ticipants qu'une attention particuliere
sera accordee a toutes les mesures.
Celles qui relevent de la fiscalité
seront remises a Monsieur le Ministre
de l'Economie et des Finances lors
des Assises Nationales sur la Fiscalite.
Les autres mesures retenues seront
intégrées dans la stratégie nationale
du commerce.



FORUM MAROCAIN
DU COMMERCE

Une forte délegation de TASMEX a
pris part aux travaux du Forum Maro-
cain du Commerce organisé par le
ministere de l'Industrie, de l'Investis-
sement, du Commerce et de l'Eco-
nomie Numeérique a Marrakech les
24 et 25 avril 2019,

LASMEX a participé activement a ce
forum. Le président et les membres
de bureau ont anime des plénieres et

des ateliers au cours desquels, ils ont
mis laccent sur les problématiques
lices a loffre exportable, a la compé-
titivité et a lacces au marché ...

Plusieurs recommandations ont éte
proposeées par lassociation pour
ameliorer la compétitivite du secteur
exportateur marocain.

Une convention a été signee par le
président de TASMEX le Ministre de
I'Industrie, de llnvestissement, du
Commerce et de 'Economie Nume-
rique et le Président de la Fédération

des Chambres de Commerce, d'In-
dustrie et des Services du Maroc.

Elle vise a mobiliser les chambres de
commerce régionales afin de mettre
a sa disposition des espaces pour
abriter ses futures antennes. Celles-ci
devront permettre un accompagne-
ment de proximité des exportateurs
regionaux et la mobilisation de nou-
velles entreprises ayant un potentiel
d'exportation.
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COMMISSION LOGISTIQUE u

ADMINISTRATIO

N DES BO\!I\NES
ET IMPOTS INDIRECTS

FLUIDITE ET DELAIS DE PASSAGE

DES MARCHANDISES

Le Comité de Pilotage de lAccord
Cadre conclu entre TASMEX et TAdmi-
nistration des Douanes et Impots Indi-
rects s'est reuni le 23 mai 2018 au siege
de la douane a Rabat.

Ce comité est préside, cote douane
par M. Nabyl Lakhdar, Directeur Géne-
ral accompagnée de son equipe et cote
ASMEX par le président de TASMEX
M Hassan Sentisst El Idrissi et MM Mou-
lay Youssef Alaoui Vice-Président et

Abdelaziz Mantrach, Vice-président et
Président de la commission logistique.

LASMEX, a suggeére de travailler sur des
Indicateurs pour mesurer et améliorer,
encore plus, la fluidité au niveau des
postes frontaliers et a rappelé que le
délal de passage a beaucoup évolue,
mais il reste encore insuffisant.
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Elle a

propose dans ce sens les

actions suivantes :

Harmonisation et mutualisation
de l'analyse des risques par toutes
les administrations chargees du
controle.

Proposition d'anticiper le certificat
de controle de 'EACCE.

Connaissance  mutuelle  des
controles avec les pays parte-
naires du Maroc. Portes dentrée
ciblées : Algésiras et le Havre ou
Marseille.

Mise en ceuvre du concept de gui-
chet unique multi-compeétences
pour les inspections physiques
et pour toutes les démarches du
commerce extérieur.

Nécessitée de fédérer toutes
les parties prenantes et pen-
ser intérét du Maroc : 3 guichets
unigues existent :

» Portnet au niveau du port de
Casablanca ;

» (Cuichet unique spécifique au
niveau de Tanger Med ;

o Societé privée au niveau de
laéroport Mohammed V.

Consolider et géneraliser la culture
client de la douane sur le terrain
notamment pour les entreprises
catégorisees a travers notamment

des formations, des team building ;
Adaptation des horaires de travail
des administrations de contrdle
H24 et 7/7 Un benchmark a per-
mis de constater plus de fluidite
au niveau des pays qui adoptent
cet horaire.

Ameélioration des avantages de la
catégorisation des entreprises et
les rendre palpables sur le terrain.

Organisation de séminaires ani-
mes par le Directeur Général des
douane (en faveur des expor-
tateurs membres de TASMEX a

Casablanca et dans les régions.

= Organisation de seminaires au
niveau régional en présence de
toutes les administrations de
controéle.

Par ailleurs, TASMEX a expose a cette
occasion les recommandations de
l'enquéte réalisée aupres d'un échan-
tillon dentreprises catégorisées en
douane.




FAST TRADE
LANE CORRIDOR

L'Agence Nationale des Ports (ANP)
a presenté le 2 juillet 2018 au siége
de TASMEX létat davancement du
projet de simplification et de digitali-
sation des procédures entre les ports
du Maroc et de 'Union Européenne
« Fast Trade Lane Corridor » qui
sinscrit dans le cadre des politiques
engagees par le Maroc et par 'Union
Européenne pour la facilitation des
procédures portuaires, maritimes,
douanieres et du commerce exté-
rieur.

COMMISSION LOGISTIQUE

Présidé par Monsieur Abdelaziz
Mantrach, Président de la Commis-
sion Logistique et en présence de
Monsieur Hassan Sentissi El Idrissi,
Président de TASMEX, cette réunion
a vu la participation des représen-
tants de TANP, de TAdministration des
Douanes et Impodts Indirects, de Por-
tnet, de Marsa Maroc et de Somaport.

Le projet « Fast Trade Lane Corridor »
constitue une alternative au transport
terrestre de marchandises en vue de
fluidifier les echanges commerciaux,
désengorger les grands axes auto-
routiers, diminuer le niveau de pol-
lution et favoriser le développement
durable, a travers lameélioration des
connexions regionales.

LASMEX a suggéré de commencer
les liaisons avec des ports européens
déja préts (Marseille, le Havre...) en
vue de pouvolr dupliquer le projet
facilement apres aux autres ports.

Elle a également insisté pour la reus-
site du projet sur :

® e renforcement du partenariat pu-
blic-privé et associer TASMEX, prin-
cipal acteur conceme, a toutes les
étapes du projet ;

B |3 reconnaissance mutuelle des
controles au Maroc et dans I'Union
Européenne ;

B La mise en place des autoroutes
de la mer avec des ports africains a
lavenir.




POLE DE COMPETITIVITE

RINET

B ad @ylacl) e Aol suong) pidhsl) 12

GUICHET UNIQUE NATIONAL DES PROCEDURES DU COMMERCE EXTERIEUR

Evénements

TRADE PORTAL

Le Président de la Commission Logis-
tigue de TASMEX, Monsieur Abdelaziz
Mantrach a préside le 3 juillet 2018
une réunion de présentation de la
version 1.0 du Trade Portal développé
par le Guichet Unique Portnet.

A lissue de cette présentation,
IASMEX a émis les recommandations
suivantes :

Statistiques et Re

Assurer une visibilité de TASMEX
en tant que partenaire pour toutes
les problématiques du commerce
extérieur en y insérant son logo
sur le portail et en faisant réfe-
rence aux rencontres organisees
sur ce sujet avec les membres de
l'association.



Offre de services

Mettre en place une regularité et
une périodicité dans la mise a jour
des informations & fournir aux
opérateurs economiques.
Sassurer de la véracite des infor-
mations recupérees de sources
Internationales et veiler a ce
quelles solent obtenues de
sources officielles.

Proposer des estimations de couts
pour les opérateurs afin de leur
permettre d'évaluer leur compéti-
tivité sur un marcheé donne.

COMMISSION LOGISTIQUE

Abonnement aux
services de PORTNET
S.A.

2R

Tracking

Associer TASMEX dans le choix des
pays a cibler pour lexport en vue
de mieux répondre aux attentes
et aux besoins des exportateurs
marocains.

Mettre des liens hypertextes
entre le Trade Portal et le Portail
de TASMEX pour assurer la com-
pléementarite  des informations
fournies notamment a travers la
rubrigque FAQ.

= Différer le lancement du portail
pour intégrer dautres pays dex-
portation

®m Assurer la traduction en anglais
de la partie liee aux procedures au
Maroc pour donner plus de visibi-
lité notamment aux investisseurs
etrangers.

Ce portall d'information logistique et
commerciale pour la compeétitivité a
linternational des entreprises maro-
caines, a éteé développé dans l'objectif
de fournir un point unique d'acces a
linformation pour les opérateurs du
commerce extérieur et faciliter les
recherches ciblées sur :

B les marchés dimportation et
d'exportation du Maroc,

®m les procédures du commerce
extérieur,

B Les normes sanitaires et phytosa-
nitaires,

m  |es barriéres et tarifications doua-
nieres,
Les accords conclus par le Maroc,
Le référentiel des fournisseurs de
services,

®m lesincoterms ..

Le Trade Portal a été developpe suite
a plusieurs focus group organises
avec tous les acteurs publics et prives
du commerce extérieur dont notam-
ment TASMEX.
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OFFRES
LOGISTIQUES
INTEGREES

Afin de répondre aux attentes de ses
membres en termes doffres logis-
tigues intégrées et compétitives, la
commission logistique a invité la so-
ciete DB SCHENKER a présenter ses
services le 05 juillet 2018 au siege de
IASMEX.

Cette rencontre était présidée par
M. Abdelaziz MANTRACH, président
de la commission logistique et ani-
mee par M. Eric THIZY Directeur
Général de DB SCHENKER accompa-
gne de son equipe.

Plus d'une quarantaine dexportateurs
ont échangée sur les differents avan-
tages quoffre le groupe que ce soit
pour le routier, laérien, le maritime
ou le multimodal associant plusieurs
avantages pour un transport optimal
en cout et délais.

LASMEX a conclu un accord de par-
tenariat avec le groupe accordant des
avantages préeferentiels et remises sur
chague type de transport.

Les differentes remises et offres
accordees ont eté publiées au niveau
du guide des services logistiques que
IASMEX a édité en 2018.



Moroccan Trade Portal by PortNet
Coming soon, stay tuned!

@ THE WORLD BANK

GUICHET

UNIQUE NATIONAL
DES PROCEDURES
DU COMMERCE
EXTERIEUR

COMMISSION LOGISTIQUE

- competitiveness

<8 inspires us

Afin de doter le guichet unique Por-
tnet dun systéme décisionnel ca-
pable de répondre aux exigences
et aux attentes des opérateurs du
commerce extérieur (exportateurs et
importateurs) en matiere d'informa-
tions utiles a la prise de décision stra-
tégique, a l'amelioration de la perfor-
mance et a la création de la visibilité
necessaire sur les activités au sein de
l'ecosystéme du commerce extérieur,
ITASMEX a recu les responsables de
l'unité « Business Intelligence - POR-
TNET afin de recuelllir les attentes et
suggestions des exportateurs.

Laréeunion était presidee, cote ASMEX,
par le président de la commission
logistique M. Abdelaziz MANTRACH.

LASMEX a précise ses exigences dans
ce cadre :

® Volume des produits échanges
par famille.
Echanges par region et par pays.
Statistiques liees aux destinations
des exportations (destinations de
navires, delais de sortie, délais de
séjour, affretement de bateaux ...)

® Délais de dedouanement et de
passage de marchandises par au-
torité de contréle.

® [nformations produits, secteurs,
marcheé pour alimenter le Baro-
metre de TASMEX.

m  Liste des exportateurs et importa-
teurs reqguliers.
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GLOBAL ALLIANCE POUR LA FACILITATION
DU COMMERCE : PRESENTATION DU CALENDRIER

DU PROJET

LASMEX partenaire de Global Alliance
pour la facilitation du commerce
extérieur a participé a une reunion
avec les experts de cette organisation
et les difféerentes parties prenantes au
commerce extérieur le 04 septembre
2019 a TANP.

Au cours de cette rencontre, les ex-
perts ont partage le projet visant l'au-
tomatisation et la rationalisation des
processus d'importation et dexpor-
tation pour le secteur agroalimen-
taire marocain ainst que le planning
de réalisation qui sétale sur 20 mois
(juillet 2018 —janvier 2020).



COMMISSION LOGISTIQUE

APPUI A LEMERGENCE D'’AGREGATEURS
DE CHAINES LOGISTIQUES

Pour identifier les secteurs et inter-
professions concernes par les sche-
mas d'agrégation et lémergence des
comités de chargeurs sectoriels a
l'export, le ministere de l'Industrie, de
I'Tnvestissement, du Commerce et de
IEconomie Numérigue a tenu une
réeunion le 23 Octobre 2018 avec les
parties prenantes.

Au cours de cette réunion 'ASMEX
et TAMDIE ont suggéreé des secteurs
pllotes. (ASMEX : avicole, produits de

la mer et fole gras, AMDIE : produit
de terroir).

A cet effet, les secteurs : avicole et
produit de terroir ont éte retenus.

Cet axe falt partie des axes majeurs
de plusieurs actions identifiees dans
le cadre du contrat dapplication
2014-2020 relatif a lamélioration de
la competitivité logistique des flux
import-export du contrat logistique
de TAMDL.
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E-PHYTOS :
SYSTEME DE
DEMATERIALISATION
DU CERTIFICAT
PHYTOSANITAIRE
DANS LE SECTEUR
AGROALIMENTAIRE

"OR TRAL

KR TR/ ITATI

Dans le cadre doptimisation des
processus dexportation et dimpor-
tation dans le secteur agroalimen-
taire : automatisation des processus
et ameélioration du partage des don-
nées, TASMEX a recu des experts de
IAlliance mondiale le 08 Novembre
2018.

A lissue de cette rencontre, les ex-
portateurs ont exprimeé les différents
blocages par rapport aux certificats
phytosanitaires et ont emis leurs re-
commandations avant lintroduction
et lutilisation du e-phyto : systeme
de dématérialisation du certificat

GLOBAL ALLIANCE

phytosanitaire dans le secteur agroa-
limentaire :

®  Mutualisation des services de
IONSSA et de la douane « Expor-
tateur agrée » pour faciliter davan-
tage les démarches.

®  Reconnaissance mutuelle du cer-
tificat phyto par d'autres pays.

®  Elimination des plis cartables avec
plusieurs documents originaux
qui accompagnent la marchan-
dise : transitaire + frontieres.

m  Reéduction des supports papiers et
optimisation des requétes.



COMMISSION LOGISTIQUE

4¢me EDITION DE LA CONFERENCE ANNUELLE
DU GUICHET UNIQUE PORTNET

LASMEX représentée par son vice-
président, M. Abdelaziz Mantrach a
participé activement a la 4°m édition
de la conférence annuelle du Gui-
chet Unigue PortNet sous le theme:
«Le guichet unique : lintelligence
communautaire publique et privee
au service de votre Supply Chain
Intégree, efficace et innovante» orga-
nisé par lAgence Nationale des Ports
et PORTNET ( 12-13 Novembre 2018).

Lameélioration de lefficacite de la
Supply Chain, de la competitivite des
pays et de leur aptitude a innover et a
sapproprier les nouvelles tendances
technologiques en sappuyant no-
tamment sur lintelligence commu-
nautaire publique et privée ont éte
les principales recommandations de
cette conférence qui visait la promo-
tion du réle des guichets uniques.
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BLOCKCHAIN :

LE SECTEUR
MARITIME SE PREPARE
A LECHEANCE

M. Hicham Amadi Vice-président
de TASMEX a participe aux travaux
du séminaire sous le theme : «Block
Chain : conséquences sur les profes-
sions portuaires et maritimes» orga-
nisé par lassociation Professionnelle
des Agents Maritimes, Consignataires
de Navires et Courtiers dAffretement
du Maroc (APRAM) le 14 Novembre
2018.

M N.M.1IV]

Association Professionnelle des Agents

Maritimes, Consignataires de Navires
et Courtiers d'Affretement du Maroc

La présentation du concept de la
Block Chain, la définition de son im-
pact sur le commerce extérieur et les
professions portuaires et maritimes,
ainst que tous les bouleversements
qui interviendront avec la mise en
place de cette nouvelle technologie
ont éte debattus.



LALLIANCE

MONDIALE POUR

LA FACILITATION

DES ECHANGES
EXECUTION DU PROJET
DE COOPERATION

COMMISSION LOGISTIQUE

Le 15 Novembre 2018, lAlliance mon-
diale pour la facilitation des echanges
a signeé une convention dexécution
du projet avec le Secrétariat d'Etat
charge du Commerce Extérieur.

LASMEX a participé a cette cérémonie
avec plusieurs intervenants au com-
merce et a exprime sa rejouissance
de la signature de cette convention
et des avancees des travaux du projet

(ateliers de travail avec toutes les par-
ties prenantes).

Rappelons que plusieurs reunions ont
été tenues au siege de TASMEX avec
les experts de lalliance ou les expor-
tateurs ont exprime leurs doléances
et ont émis des recommandations
de maniere a reduire les couts logis-
tiques et les délais.
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SASMEK  ®ASNEK
S ASMEX #'ASMEX
S ASMEX #ABMEX

#ATMEK

/

—
-

PROCESSUS DE PESAGE
PORTUAIRES

Le président de la commission logis- ~ Lamelioration des processus de pe-
tigue M. Abdelaziz MANTRACH a sage portuaires etait a l'ordre du jour.
recu des experts de lAlliance mon- o

diale le 10 Décembre 2018 au siege A cet effet, TASMEX a emis les recom-
de TASMEX. mandations suivantes :



PORT

Diminuer les files dattente de
lembarquement des marchan-
dises.

Exiger des sociétés de controle,
de qualité et de survelllances de
faire leurs controles en dehors du
terminal.

Mettre en place des parkings pour
organiser la circulation au port au
moment du chargement et de-
chargement.

Accelérer la cadence de la sortie
des marchandises.

Etablir un plan de circulation au
port pour optimiser les interven-
tions de toutes les parties pre-
nantes.

PONTS BASCULES

Sélectionner quelques ponts bas-
cules qui sont bien éequipés et
qul peuvent étre connectes dans
les zones industrielles des autres
villes du Maroc (Casablanca, Fes,
Agadir).

Moderniser les ponts bascules.

CAMIONS

Creation d'une fiche par camion
pour chaque transporteur et faire
des controles annuels de ces der-
niers.

Standardisation des camions.

COMMISSION LOGISTIQUE

DOUANE/SECURITE

B Trouver un moyen de securiser
la douane avec un nouveau Sys-
teme.

m Mettre en place des douaniers a
la sortie et a lentree du port pour
des contrdles reguliers.

® Privilégier les entreprises agreees
par le biais dun dédouanement a
domicile ou un circuit difféerent.

PESAGE

m (Créer un systéme pour diffuser
l'information du processus de pe-
sage de la marchandise en toute
securite afin de connecter les
ponts bascules et la douane.

m  Agréer les camions avec la pos-
sibilité de peser une seule fois la
marchandise, et faire laudit des
camions une fois par an.

m | e pesage doit se faire a lextérieur
du port & Casablanca et a linte-
rieur au port de Tanger Med.

m  Automatiser le pesage et eliminer
l'intervention humaine.

®m Portnet doit se charger de la dis-
tribution des documents et certi-
ficats de pesage aupres de toutes
les parties concernees.

MODERNISATION & REFORMES

Mettre en place un systéme de
modernisation apres reunion
avec toutes les autorités concer-
neées afin didentifier les retards
douaniers et les formalites inutiles
aux frontieres.

Concevoir et mettre en oceuvre
des reformes ciblees avec des
resultats quantifiables (S'inspirer
de lexpertise des autres pays afin
de trouver d'autres solutions.)
Reconnaitre les documents elec-
troniques a l'international.
Réflechir Block Chain.
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BILAN DES ACTIVITES
2018 DE LA COMMIS-
SION LOGISTIQUE

La Commission Logistique de TASMEX
a tenu une réunion de cloture de
fin dannee le 12 Décembre 2018
sous la présidence de M. Abdelaziz
MANTRACH - Président de la com-
mission pour présenter le bilan de ses
activités.

Apres présentation des diverses
activiteés, un debat riche entre les
membres de la commission a eu lieu
et a traité de divers dossiers d'actua-
lité notamment lalllance mondiale
qui a retenu 2 dossiers presentes par
IASMEX et TAPRAM :

1. La mise a jour des ponts bascules
(Import — Export)
2. E-phyto sanitaire

D'autres projets sont également pré-
vus a partir de janvier 2019 dans le
monde maritime mondial avec for-
cément un changement des procé-
dures maritimes et portuaires.

Sagissant des problemes  soule-
veés par rapport aux ponts bascules,
ITASMEX a suggére des systémes qui
vont permettre un fonctionnement
24h/24 des ponts bascules :

® Modernisation des ponts bascules
et retrait du douanier.

= Mise en place d'un systeme élec-
tronigque pour la vérification du
poids (transmission de linforma-
tion instantané aux responsables).

m Autorisation des entreprises de
controle de poids et de qualite
d'étre sur place pour recevoir les
Informations necessaires.

®  Limitation du pesage des camions
(1 seul pesage).

m LAgreement des camions 1 fois
par an.

Le palement électronique a éte
egalement aborde. A partir de 2019
les chéques ne seront plus accep-

FABMEX @ ASMER

WASMEX  WASMEX

WASMEX  WASMEX

ASMEX

ASMER

tés en douane. LAdministration des
Douanes et Impots Indirects a mis en
place un nouveau produit destine au
paiement multi canal.

Les membres de la commission ont
arréte les prochaines actions :

= Conférence sur la dématérialisa-
tion totale des procedures doua-
nieres avec la Direction Centrale
de la Douane.

® Réunion avec 'ONSSA pour dis-
cuter des problemes rencontres
par les exportateurs.

m Planification des  rencontres
régionales a Agadir et Tanger avec
tous les partenaires.



COMMISSION LOGISTIQUE

DEMATERIALISATION TOTALE
DES PROCEDURES DOUANIERES

Plus de 80 exportateurs ont assiste a
la rencontre gque les responsables de
IAdministration des Douanes et Im-
pots Indirects ont anime au siége de
ITASMEX le 24 décembre 2018.

Ces opérateurs ont été sensibilises
au processus de dématérialisation
des régimes douaniers qui est entre
en vigueur le 1¢ janvier 2019.

La stratégie de dématérialisation
de la douane s'inscrit dans le cadre
de la simplification des procedures
douaniéres au profit des opérateurs
economiques. Lensemble des décla-
rations et des documents annexes
seront soumis au processus de de-
matérialisation selon la circulaire
n°® 5887/210 de I'ADIL
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REUNION

DES MEMBRES DE
LA COMMISSION
LOGISTIQUE

La commission logistique, a tenu une
reunion le 13 Mars 2019 au siege de
lassociation sous la présidence de
M. Aziz MANTRACH, et en présence
des membres de cette commission.

Au cours de cette réunion, les diffe-
rents partenaires ont présenté létat
davancement des chantiers lan-
cés visant a moderniser leurs plate-
formes et a simplifier les procédures
du commerce extéerieur :

S ASMEX

S ASMER

SASMER &

LONDA : Etat davancement du
chantier de mise a niveau de la
zone fret de laéroport Moham-
med V.

Royal Air Maroc : Les travaux en-
trepris au niveau de laérogare fret
pour se conformer aux normes
logistiques internationales  ainsi
que les nouvelles offres/dessertes
de la compagnie.

PORTNET : La dématérialisation
du manifeste aérien en cours de
finalisation, prevu avant le mois
d'aout 2019.

LANP: Présentation des SMART
PORT AGADIR sur le theme « Op-
timisation des processus Export
au port dAgadir », lancés en par-
tenariat notamment avec TASMEX,

la douane, IONSSA, [EACCE,

Marsa Maroc...

Une enquéte a été lancée par ITASMEX
dans ce cadre pour recenser les pro-
bléematiques rencontrées au port
d’Agadir.

D'autres sujets ont été abordés €ga-
lement notamment la formation sur
le statut OEA que IASMEX a organisé
en partenariat avec IAdministration
des douanes et impots indirects au
profit des membres de l'association.

Les membres de la commission ont
arrété d'autres actions a entreprendre
en 2019




COMMISSION LOGISTIQUE

L'OPTIMISATION DES PROCESSUS EXPORT

AU PORT D'AGADIR

LASMEX, représentée par son vice-
président M. Mohammed FIKRAT a
participé le 29 mars 2019 au «Smart
Port Days : comment accelérer et
faciliter les processus export au port
d’Agadir ?».

Cet événement, organisé en parte-
nariat avec la commission logistique
de TASMEX, a connu la participation
de plusieurs opérateurs de la région
du Souss — Massa ainsi que differents
acteurs de la communautée portuaire
publics et prives.

LASMEX a mené, au prealable, une
enquéte aupres des exportateurs uti-
lisant le port dAgadir afin de recen-
ser les problématiques et permettre
aux intervenants de venir avec des
réponses ou des propositions de so-
lutions.

Lassociation a saisi l'occasion pour
émettre des recommandations afin
dameéliorer la compétitivité des ex-
portations marocaines :

m  Renforcer les relations et les inte-
ractions entre les acteurs et les
partenaires pour fluidifier le pas-
sage.

Limplication au plus haut niveau de
tous les partenaires publics et prives
charges des formalités administra-
tives et des services de controle aux
frontieres pour mettre a la disposi-
tion de lexportateur tous les moyens
humains et matériels nécessaires afin
d'accomplir leurs missions avec celé-
rité, en temps réel, répondant ainsi
aux Impératifs des livraisons just-in-
time.

En cas de manque de moyens hu-
mains et matériels, TASMEX a sug-
géré a ces organismes de réfléchir
a concéder une partie de leurs attri-
butions régaliennes a des entreprises
privées moyennant un cahier des
charges pour permettre la couver-
ture des controles 24/24 et 7/7

= Promouvolr le port et le connecter
directement avec dautres grands
ports sur nos marchés dexporta-
tion : Russie, Union Européenne,
Afrique.

m Mettre en ceuvre la mesure visant
a subventionner le cout du trans-
port des exportations venant des
regions enclavees.

®m Renforcer le plaidoyer pour la
reconnaissance mutuelle  des
contrdles entre les ports maro-
cains et les ports dentrée dans les
pays d'importation.

Les régions enclavees de ports secs
connectés directement aux ports
afin réduire le délai de passage pour
nos exportations et permettre a nos
exportateurs daccomplir toutes les
formalités et les controles dans ces
ports secs et rendre ainsi le port, un
lieu de transit exclusivement.

Les régions devraient également dis-
poser soit de zones portuaires ou de
ports secs dedies qui repondent aux
specificites de chaque secteur et de
chaque région.
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STATUT OEA
& SES AVANTAGES

Un séminaire dinformation a été
organise le 2 avril 2019 par la com-
mission logistique de TASMEX en
partenariat avec IAdministration
des douanes et impots indirects sur
le statut d'Opérateur Economique
Agrée (OEA) et ses avantages.

Anime par une experte de l'adminis-
tration des Douanes, ce séminaire
avait pour objet d'apporter des pre-
cisions sur le statut dopérateur éco-
nomique agree et ses avantages ainsi
que leligibilité pour l'obtention de ce
statut.



COMMISSION LOGISTIQUE “

NOUVEAUTES DE
LA REGLEMENTATION
DE CHANGE

LASMEX a coorganise avec le Crédit
du Maroc le 13 Fevrier 2019 a Casa-
blanca une conférence debat sur le
theme « Les nouveautés de la regle-
mentation de change au Maroc ».

Lobjectif de cette rencontre était
dexpliquer les changements de la
réglementation de Changes aux
membres de TASMEX et aux clients
du Crédit du Maroc.
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16EME REUNION
ANNUELLE

DE LA CHAMBRE
INTERAMERICAINE

DES ASSOCIATIONS
NATIONALES D'AGENTS
DE LA MARINE (CIANAM
2019)

M Abdelaziz Mantrach, vice-président
de TASMEX et président de la Fédéra-
tion Internationale des associations
nationales de courtiers et agents de
navires (FONASBA) a participé les
4 et 5 avril 2019 a la 16°™¢ réunion
annuelle de la Chambre interameé-
ricaine des associations nationales
d'agents de la marine a Lima, Perou.

Ont été abordés a cette occasion les
problemes liés :

A La compeétitivité des ports
Aux investissements

A la transformation numerique
A lavenir des ports

Aloffre 4.0

Les repreésentants des associations
présentes se sont mis d'accord pour
promouvolir la mise en ceuvre de
normes de base pour la formation et
la certification des agents de navires,
l'établissement dune certification

professionnelle reconnue a lechelle
Internationale.




NOUVEAUX LEVIERS
ACCELERATEURS DE
LA LOGISTIQUE ET
DU COMMERCE

LASMEX a été représentée par son
vice-président M. Abdelaziz Man-
trach lors de la 8¢ édition du salon
Logismed qui sest déroulé du 9 au 11
avril 2019 a Casablanca.

Organisé sous le theme «Nouveaux
leviers acceélérateurs de la logistique
et du commerce ».

COMMISSION LOGISTIQUE

Logismed 2019 a abrité 3 grands éve-
nements :

La 5¢me Edition de la Conférence

Annuelle du Guichet Unique

PortNet ;

® e Forum du transport et de la
logistiqgue de 1'Organisation de la
Coopération Islamique ;

®m La 4°me édition des trophées ma-

rocains de la logistique « Moroc-

can Logistics Awards ».

Plusieurs solutions couvrant len-
semble des metiers de la chaine
logistigue ont été présentés lors de
ce salon.

ETUDE SUR
LES AUTOROUTES
DE L'EXPORT

La commission logistique de TASMEX
a organise en partenariat avec
lAgence Marocaine de Développe-
ment de la Logistique (AMDL) le 18
avril 2019 un atelier afin de statuer sur
la poursuite de la phase 3 de létude
relative au développement des auto-
routes de l'export.

LASMEX a donné loccasion aux

représentants des filieres a lexport
pour présenter leurs difficultés logis-
tigues et leurs attentes par rapport a
ce projet.
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LEVEE DES FONDS
AUPRES D'INVESTIS-
SEURS ETRANGERS

LASMEX et la sociéte «Orema Capi-
tal» sociéte de conseil et daccompa-
gnement en levée de fonds, fusions
acquisitions et ingénierie financiere
ont organisé une rencontre avec
les exportateurs le 26 juillet 2018 au
siege de l'association.

Une vingtaine dexportateurs ont
échange sur les pistes et besoins en
termes d'investissements afin de pro-
poser in fine des solutions adaptées
a chaque type dentreprises.

Les secteurs de laquaculture et des
produits de le Mer ont manifesté un
grand intéerét.

Les Investisseurs étrangers repre-
sentes par OREMA ciblent des
societes marocaines opérant dans les

secteurs agroalimentaires et indus-
triels en général :

B qui cherchent a se financer (en
fonds propres, en dettes ou quasi
dettes) en dhs ou en devises.

B qui générent des profits, avec un
chiffre d'affaires minimum de 100
a 150 millions de dirham:s.

® Ticket minimal dinvestissement
est de 100 millions de dirhams+

® Horizon dinvestissement : 5 ans
en moyenne.



NOUVEAU
REGIME DE CHANGE

Le Crédit du Maroc a organisé, le 10
Octobre 2018 en partenariat avec
IASMEX une conférence débat sur
le nouveau régime de change, les
nouveautes Portnet 2018 et loffre
daccompagnement a linternational
proposées par Crédit du Maroc et
IASMEX.

MOYENS DE PAIEMENT
ET DE FINANCEMENT
A LUINTERNATIONAL

La commission financement de
IASMEX a organisé le 18 decembre
2018 en collaboration avec le Groupe
Crédit Agricole du Maroc, une ren-
contre sur les moyens de paiement
et de financement a lintermational :
garanties et cautions pour leurs opé-
rations de commerce extérieur.

Au cours de cette formation, a
laguelle ont participé plus de 80
exportateurs, les experts du Crédit
Agricole ont présenté les 3 différents
moyens de paiement a l'international
a savoir le virement simple, la remise
et le crédit documentaire : avantages
et iInconvenients.

COMMISSION FINANCEMENT

LASMEX a présenté a cette occa-
sion les différents services d'accom-
pagnement quelles proposent aux
exportateurs marocains en matiere
d'information, de formation et de
promotion de loffre exportable a l'in-
ternational

laccent a été mis sur les

AuSSI,
differents moyens sur lesquels un
importateur ou un exportateur peut
opter : financement a court terme

pour les créances export ou un Préfi-
nancement a l'exportation.
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LES NOUVEAUTES DE
LA REGLEMENTATION
DE CHANGE AU MAROC

Le Crédit du Maroc en partena-
riat avec TASMEX, a organisé une
conférence-debat le 11 avril 2019
a Tanger sous le theme : « Les
Nouveautés de la Réglementa-
tion de Change au Maroc : 1GOC
2019 » pour les exportateurs de
Tanger.

PRINCIPALES
DISPOSITIONS
FISCALES DE LA « LOI
DE FINANCES 2019 »

Le Président du Conseil National
de 1'Ordre des Experts Comptables,
M. ISSAM EL MAGUIRI, a animé le 21
février 2019 une rencontre sur la Loi
de Finance de 2019.

Cette rencontre a permis aux

membres de prendre connaissance  prises au niveau de 115, 1R et cer-  aencourager les autoentrepreneurs a

dles mesures inscrites dans la Lot de  aines mesures incitatives de nature  créer plus de valeur ajoutée.
Finances de 2019 notamment celles



COMMISSION FINANCEMENT

L'INTELLIGENCE
ECONOMIQUE
ADAPTEE A L'EXPORT

La commission Financement, Assu-
rance et Veille de TASMEX a organise
le 6 mars 2019 une rencontre sur le
theme « Lintelligence economique
adaptée a lexport : des besoins d'une
vellle pertinente a la nécessité dune
influence efficace ».

Animee par un expert en intelligence
économique, cette rencontre a per-
mis daborder plusieurs questions
liées a lacces a linformation utile,
de source fiable, pour l'adoption d'un
systeme de vellle efficace.

CADRE FISCAL
DE L'OFFRE EXPORTABLE
MAROCAINE

Dans le cadre de la préparation des
propositions des exportateurs pour
les Assises de la Fiscalité, ITASMEX a
organisé un atelier de travail le 22
mars 2019, animé par M. Abdelkader
Boukhris, expert-fiscaliste .

Cet atelier a connu la présence de

plusieurs entreprises et féderations

représentant divers secteurs dactivi- ® Dresser un éetat des lieux de la ® Faire une synthese des proposi-

tés et a permis de : fiscalité appliguée actuellement tions exprimeées par les exporta-
aux exportateurs et sa contribu- teurs a présenter lors des assises
tion au budget de l'Etat. de la fiscalite.
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OUTIL DE VEILLE
STATISTIQUE

Dans la perspective de dévelop-
pement de services aux profit des
membres de lassociation , TASMEX,
ITAMITH et la FENIP en partenariat
avec le SIPPO, ont lanceé le 08 février
2019 les travaux de mise en place
d'un dispositif de vellle statistique
dans le cadre d'un atelier organise
par la FENIP.

Cette opération de vellle statistique
en phase finale, sera lancée tres
prochainement et permettra de :

Optimiser lexploitation des bases
de données existantes (Office des
changes Trade Map, Eurostat) et
de nouvelles  sources de don-
nees selon les besoins ;
Ameliorer loffre de services sta-
tistiques & mettre a la disposition
des adhérents sur des supports
web dans une premiére phase et
sur mobile dans une deuxieme
phase ;

Offrir des services difféerencies en
fonction des profils des adhérents



COMMISSION FINANCEMENT
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Assises Nationales sur la Fiscalité

3 et 4 mai 2019

Equité fiscal
MESURES
FISCALES POUR

LE DEVELOPPEMENT
DES EXPORTATIONS

Dans le cadre des assises nationales
sur la fiscalite, tenue les 3 et 4 mai
2019 a Skhirat TASMEX a proposé les
mesures suivantes :

m Accélérer la mise en place du sta-
tut fiscal de l'exportateur indirect.

m  Accélérer la mise en place de la
mesure visant la prise en charge
des frais logistiques des exporta-
teurs eloigneés des ports dexpor-
tation.

B Homogeneéiser les incitations fis-
cales liees a lactivité exportatrice

en accordant les mémes avan-
tages fiscaux, abstraction faite de
la zone d'installation.

Modifier la date de decomptage
des avantages accordes aux en-
treprises nouvellement créées, de
la date de début d'exploitation a la
date de premiere exportation réa-
lisee.

Mettre en place un crédit d'impot
innovation et/ou de crédit dimpot
recherche dont le montant pourra
étre plafonné annuellement.
Réduire le taux dimposition de
10% pour une augmentation de
10% de la valeur des exportations
par rapport a une année de réfé-
rence. Cette mesure a pour ob-
jectif d'ameliorer la balance des
paiements du Maroc en incitant
les exportateurs a augmenter la

valeur totale des exportations.
Adopter une mesure incitant les
exportateurs marocains a orienter
loffre exportable davantage vers
des produits a forte valeur ajou-
tée et ce a travers la réduction de
limpdt de 10% de la valeur de la
hausse des exportations, lorsque
celles-ci integrent 30% de valeur
ajoutee, et 15% lorsque celles-ci
integrent 50% de valeur ajoutée.
Rembourser aux exportateurs
toutes les taxes qui ont greve leur
production (drawback).
Supprimer la Taxe Professionnelle
- Article 6 de la loi 47-06
Permettre aux entreprises expor-
tatrices de remunérer des attaches
commerciaux bases a létranger.
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LES NOUVEAUTES DE
LA REGLEMENTATION
DE CHANGE AU MAROC

Le Crédit du Maroc a organisé en
partenariat avec TASMEX, une confe-
rence-deébat pour les exportateurs de
la région de Tanger le 11 avril 2019

sous le theme : “Les nouveautes de la
réglementation de change au Maroc”.

Lobjectif de cette rencontre était
d'expliquer aux participants les chan-
gements de la nouvelle réglementa-
tion de change notament a lexport :

m Accord des avoirs dans la limite
de 5% du produit de l'exportation
®m  Extension du délal de rapatrie-
ment des services de 60 a 90 jours

Ouverture de comptes a l'étranger
pour les exportateurs de services
titulaires de marches a l'etranger.
Cession de devises recu de
l'étranger — obligation de cession
au bout du 4™ jour
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LE CREDIT
DOCUMENTAIRE

Afin de permettre aux membres de
mieux utiliser le credit documen-
taire comme moyen de paiement a
l'international, TASMEX et le Crédit du
Maroc ont organise le 17 avril 2019 un
atelier sur ce dispositif.

Ce workshop, auguel a participé un
nombre important des membres de
IASMEX a traité de :

®m La définition du crédit documen-
taire.

®m  La phase douverture & de réalisa-
tion.

®m les types des crédits documen-
taires.

m La lettre de crédit Stand By et
conselils.




POLE DE COMPETITIVITE

- T

EVALUATION

DES PROGRAMMES
DE FORMATION
COREENS AU MAROC

LASMEX a recu une délégation de
la KOICA le 14 Novembre 2018 pour
évaluer les formations dispensees en
Corée du Sud et celles réealisées au
Maroc en partenariat avec les profes-
seurs coréens.

LASMEX a exprimé sa satisfaction
par rapport aux deux programmes
et a souhaité leur renouvellement

avec un focus particulier sur des cas
pratiques avec transfert du savoir-
faire technologique dans certains
domaines de competences des
coreéens.

La partie coréenne a confirme la re-
conduction des programmes qui se-
ront sélectionnes, mais compte tenu
de la limite de lenveloppe budgétaire
allouée a cette nouvelle coopération,
Is ont émis le souhait dévaluer les
retombees des préceédents cycles sur
le commerce extérieur du Maroc en
général et l'utilité de ces cycles pour
booster les exportations marocaines.

COMMISSION
DEVELOPPEMENT
DES COMPETENCES

Un second cycle de formation conti-
nue a éeté organisé en partenariat
avec ACTE INTERNATIONAL

22, 23 ET 24 JANVIER 2019 :

®m  Choisir IIncoterm adapté a votre
contrat commercial - Sécurisez
vos commandes et vos transports
internationaux ».

= Moyens de paiement a linterna-
tional : Comprendre les différents
moyens de paiement et maitriser
le credit documentaire.



18 ET 19 FEVRIER 2019 :

®m  « Savolr determiner la nomencla-
ture douaniére de vos produits -
Maitrisez les Codes SH».

4 ET 05 MARS 2019

m Déterminer lorigine de vos pro-
duits et utiliser les accords prefe-
rentiels douaniers .

11 MARS 2019

®  Maitriser les procédures import/
export depuis/vers les zones
franches marocaines.

26 MARS 2019

m Conquérir efficacement et dura-
blement de nouveaux marches.

8 AVRIL 2019

®m le statut de l'Opérateur Econo-
mique Agree .

COMMISSION FORMATION & DEV DE COMPETENCES
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PROMOTION

DE LA PROPRIETE
INDUSTRIELLE

ET LUTTE
ANTI-CONTREFACON

"Maroc-Italie : coopérer pour la pro-
motion de la proprieté industrielle
et la lutte anti-contrefacon” est le
theme du séminaire modére par
M. Abid KABADI vice-president de
IASMEX le 04 decembre 2018.

150 opérateurs ont été sensibilisés sur
la proprieté intellectuelle a l'occasion
de ce séminaire organisé par |'Office
marocain de la proprieté industrielle

et commerciale (OMPIC), le Consulat
d'Ttalie a Casablanca et lAgence ita-
lienne du commerce extérieur (ICE) a
Casablanca.

Plusieurs panels ont éte tenus lors de
ce séminaire pour presenter les ins-
truments de protection des marques
et échanger les bonnes pratiques de
part et d'autres.

Les panélistes de cette rencontre
ont propose que les pouvoirs publics
agissent dans plusieurs directions
notamment lameélioration de la coo-
pération internationale dans la lutte
contre la contrefacon, le renforce-
ment des dispositifs juridiques, lame-
lioration de la réponse opérationnelle
a la contrefacon, et la sensibilisation
des acteurs et de lopinion.



COMMISSION JURIDIQUE ET PROPRIETE INTELECTUELLE

GESTION Cette rencontre, a été animeée par
Mme Kawtar RAJI présidente de la
DES RISQUES P

D’IMPAY'ES commission.

Les précautions a prendre pour faire
face aux risques d'impayés et sécu-
riser les transactions commerciales
ont ete au centre du débat

La commission Juridique et Propriée-
té Intellectuelle de TASMEX a organisé
le 20 février 2019 une réunion d'in-
formation sur « la gestion des risques
d'impayeés ».
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GERMANS
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WITH

«DOING BUSINESS WITH GERMANY»

LASMEX a co-organisé le 10 mai
2018 a Casablanca, en partenariat
avec 'EMA (Euro Mediterranean Arab
Association), BME (Association for
Supply Chain Management, Procure-
ment and Logistics), TAMICA et TAM-
CA un séminaire sur le theme «Doing
Business with Germany» qui rentre
dans le cadre du projet KVP.

Ce projet a pour objectif dintroduire
les partenaires marocains aux struc-
tures allemandes et de renforcer

leurs capacités dans les domaines
des achats, de la gestion de la chaine
d'approvisionnement et des exporta-
tions vers lAllemagne.

Le séminaire a vu la participation de
représentants de lAmbassade d'Alle-
magne a Rabat, ainsi des experts du
marche représentant EMA, et BME et
de nombreux participants.

Le séminaire a permis aux entreprises
participantes de s'informer sur les

opportunités et surtout les exigences
du marcheé allemmand notamment sur
le plan juridique et normatif, les habi-
tudes de consommation, a prendre
en compte pour toute exportation.

Le séminaire a été suivi par une
séance de networking animee par
les membres des associations parte-
naires ASMEX, AMICA, AMCA, EMA et
BME.



PROMOTION
DU LABEL HALAL
MAROCAIN

Dans le cadre de ses efforts pour
renforcer le positionnement des pro-
duits marocains labellises halal sur
les marches internationaux, TASMEX
a signé le 25 juin 2018 un accord de
partenariat avec la région Wallonne
de Belgique .

Cet accord a éte signe par le ministre-

président wallon Monsieur Willy
Borsus en marge sa visite de travalil
au Maroc, le président de TASMEX,
Monsieur Hassan Sentissi El Idrissi, le
Directeur Géneral dIMANOR, Mon-
sieur Abderrahim Taibi et le Directeur
Général du Club Halal Belge, Mon-
steur Marc Deschamps.

[ permettera a des entreprises
wallonnes de collaborer avec leurs
homologues marocaines pour pro-
poser des produits certifies halal,

EUROPE

Clest une signature qui marque le
début d'un échange économique
en faveur des producteurs et des
consommateurs des produits halal
en Europe et en Afrique subsaha-
rienne en passant par le Maroc.

Le projet Entre Pairs cherchera a
réepondre aux besoins du marche
grace aux partenariats entre socie-
tés wallonnes et marocaines comme
lentreprise spécialisée dans la char-
cuterie halal Koutoubia, leader dans
le Royaume cheérifien, et de la sociéte
Food Ardenne de Neufchateau.

Les produits certifies Halal au Maroc
pourront faire leur entrée sur des
marcheés européens et dAfrique sub-
saharienne, suite a ce partenariat
avec les wallons.
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LASMEX RECOIT
UNE DELEGATION
ESPAGNOLE DE LA
REGION AUTONOME
DE LEXTREMADURA
AVANTE

—_—
#ASMEX & ASMEX

L ASMEX

SASMEX  saswex

wAswEx

Le Président de 'ASMEX M. Hassan
Sentissi El-Idrissi, a recu le 26 Juin
2018, Mr Miguel BERNAL direc-
teur général d'Extremadura Avante
accompagneée de son équipe.

Aprés une présentation de TASMEX,
les deux parties ont échange sur le
renforcement des liens économiques
entre les deux régions et la recherche
de nouvelles opportunités de colla-
boration.

La situation stratégique de la région
formee par les villes de Madrid-Lis-
bonne- Seville, donne a l'Estréema-
dura un grand intérét socio-écono-
mique et favorise la connexion avec
le Portugal et TAmeérigue latine.

La région Extremadura Avante se pro-
pose en tant que hub logistique pour
les exportateurs Marocains desirant
aller vers le Portugal et I'Espagne.



3EME EDITION
DES RENCONTRES
AFRICA - PARIS

Une importante délégation de
IASMEX a participé a la 3¢ édition
des Rencontres Africa qui ont eu lieu
les 24 et 25 Septembre 2018 a Paris.

La délegation de TASMEX a éte com-
posée, en plus des membres repre-

sentant les secteurs de lagriculture,
de la péche, de la sante et des BTP,
de représentants de TAMDIE et de la
Chambre Francaise de Commerce et
d'Industrie du Maroc.

Une conférence sous le théme
« Maroc, carrefour africain » a été ani-
meée par la délégation marocaine, de
méme quelle a participé a dautres
colloques organises en marge de ces
rencontres.

P | PR
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5 ASMEX

EUROPE

Des rencontres BtoB ont également
eté organisées a cette occasion avec
des opérateurs africains et francais.

Soulignions qu'une réunion preépara-
toire a eu lieu le 20 Septembre 2018
au siege de TASMEX pour arréter le
programme des BtoB de la déléga-
tion marocaine et les intervenants
dans les ateliers prévus lors des dites
rencontres

INFORMER

| SURLA REALITE
| & LES OPPORTUNITES
DU MARCHE

SERVIR




FORUM D’AFFAIRES
MAROC - FRANCE
LASMEX, partenaire du Forum
daffaires  Maroc-France, organise

par la Reégion de Laayoune Sakia-
El Hamra et la Chambre Francaise
de Commerce et dIndustrie au
Maroc (CFCIM), a été representée aux

k] POLE PROMOTION A LINTERNATIONAL

travaux de ce forum par son vice-pré-
sident MMohammed H'MIDOUCHE.,

Cette rencontre qui sest déroulée a
Ladyoune les 3 et 4 novembre 2018
a réuni plusieurs opérateurs econo-
miques francais et marocains dési-
reux d'investir dans cette réegion.

La promotion de la région de
Ladyoune-Sakia El Hamra aupres
des opérateurs économiques fran-
cais et marocains ainsi que les ou-
tils daccompagnement en matiere
d'investissements, de partenariat et
déchanges commerciaux ont ete a
l'ordre du jour .



ENSEMBLE
VERS LAFRIQUE

« Ensemble vers TAfrique », cétait le
theme d'une conférence-debat or-
ganisee par TASMEX le 28 novembre
2018.

La conférence, presidee par M.Hassan
SENTISSL,  président de TASMEX
a connu la participation de M. Mohcine

& ASMEX | anort

Mo

-
I R

JAZOULI, ministre-délégue marocain,
chargeé de la coopération africaine et
SE. M. Didier REYNDERS, vice-premier
ministre et ministre belge des affaires
étrangeres.

Les représentants de la Banque Afri-
caine de Développement et de la So-
ciété Belge d'Investissement pour les
Pays en Développement sont inter-
venus sur laxe « Vues des banques
de développement ».

EUROPE
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C'était egalement l'occasion pour les
organismes de promotions de loffre
exportable nationale, a savoir TASMEX
et TAMDIE, de mettre en avant les
actions menees pour le développe-
ment des relations commerciales
bilatérales avec les pays africains.

Le partenariat Maroc-Belgique a éte
amorce et le Ministre Belge a propo-
seé de se retrouver en 2019 pour un
second round en Belgique.
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FORUM ECONOMIQUE
MAROC - ALLEMAGNE

LASMEX a pris part, Mardi 13
novembre 2018 a Berlin, au Forum
Economique Germano-Marocain.

Un événement organise conjointe-
ment, du coté marocain, par l'asso-
ciation Marocaine des Exportateurs
(ASMEX), l'Agence Marocaine de Dé-
veloppement des Investissements et
des Exportations (AMDIE), lassocia-
tion Marocaine pour l'Industrie et le
Commerce de lAutomobile (AMICA),
l'association Marocaine de la Com-
munauté Achats (AMCA), et du coté
allemand, par l'association Arabo-eu-
ro-meéditerranéenne pour la Coopé-
ration Economigque et lassociation
Allemande de Gestion des Matériaux,
des Achats et de la Logistique. 6 sec-
teurs ont eté mis en avant durant
cette rencontre Agro-industrie,
Pharmacie et Chimie ; Textile, Elec-
tricité & Automobile.

Cette participation en force a permis
de promouvolr le Maroc, méconnu
par les opérateurs allemands et de
mettre en avant les potentialités
du Royaume en tant que hub vers
IAfrique.

EUROPE

Le Maroc dispose dimportantes
potentialités en termes notamment
d'infrastructures et d'incitations a
méme dencourager les entreprises
allemandes a investir au Maroc.

Les avancees significatives des plans
industriels engages par le Royaume
ont eté eégalement mises en avant
Lindustrie automobile marocaine et
celle du textile et habillement ont éte
présentées comme cas d'écoles.

Les deux autres rencontres ont mis
en exergue les secteurs de la Chimie
et lagro-alimentaire avec comme
thématiques : «La Chimie comme
facteur de succes » et « Maroc Vert :
L'agro-industrie pour un développe-
ment economique durable ».
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RENCONTRES MAROCCO-BULGARES

Le 29 Novembre 2018 a Casablanca,
une rencontre reunissant une dele-
gation de plus de 80 hommes daf-
faires bulgares et marocains a éte
organisée par TASMEX.

Cet événement qui a vu la partici-
pation de UAgence marocaine de
développement des investissements
et des exportations (AMDIE) coté
marocain, et de son homologue cote
bulgare avait pour objectif de faire
valoir l'attractivité du Maroc sur le plan

Industriel et les atouts qu'il offre aux
opérateurs bulgares.

C'etait loccasion également pour les
Institutionnels bulgares de présenter
les atouts de la Bulgarie a plusieurs
niveaux.

Cette rencontre était suivie par une
quarantaine de BTOB entre opéra-
teurs marocains et bulgares.



6=ME OIC
HALAL EXPO

En partenariat avec l'Agence Maro-
caine de Développement des In-
vestissements et des Exportations,

EUROPE

MOROCCO

—_—

IASMEX a organisé, la participation
du Maroc a la 6°m¢ édition de 1OIC
Halal Expo 2018, du 29 novembre au
2 décembre 2018 a Istanbul-Turquie
en marge du COMCEC (réunion des
ministres du commerce des pays
membres de [Organisation de la
Conférence Islamique « OCI ») .

La délégation de IASMEX, conduite
par son president, Monsieur Hassan
Sentissi El Idrissi, a été représentée
par 14 entreprises et 25 participants
opérant dans plusieurs secteurs dac-
tivités notamment les produits de

terroir : alimentaires et cosmetiques,
les produits de la mer, les produits
agroalimentaires et les services.

Le programme scientifique du
salon a été également animé par
les représentants des institutions
marocaines et des membres de
IASMEX, en loccurrence IMANOR,
CIDC et UMNIA Bank.

Le pavillon dedie au Maroc a eté
amenage de maniere a don-
ner une image globale de loffre
marocaine. Un espace BtoB et de



dégustation des produits marocains
était organise par ITASMEX durant les
trois jours de la foire.

La participation de TASMEX a cette
exposition a mis en évidence le
potentiel des produits marocains
labellisés halal ou ayant un potentiel
de développement dans le business
halal.

POLE PROMOTION A LINTERNATIONAL

Le Président de IASMEX, accom-
pagne de Monsieur Khalid Daha-
mi, Vice-Président et de Monsieur
Adnane El Gueddari, Président du
Club Halal de TASMEX se sont réunis
a cette occasion avec le Club Halal
de Courdoue, et les organisateurs de
salons Halal en Albanie et au Canada.



PROGRAMMES
FINANCES PAR
L'UNION EUROPEENNE

Dans le cadre d'un audit de perfor-
mance des programmes finances par
I'Union Européenne au Maroc sur la
période 2014 — 2018, les auditeurs
de la cour des comptes européenne
ont été recu au siege de TASMEX e 23
janvier 2019.

Au cours de cette rencontre, les ex-
perts ont recuellli le point de vue des
opérateurs économiques sur le pro-
gramme dappul a la compétitivite
et a la croissance verte au Maroc vy
compris les contrats daide complé-
mentaire lies.

Pour le programme des primo-
exportateurs, TASMEX a demande de :

= Augmenter le nombre dexporta-
teurs a accompagner en rapport
avec le potentiel existant. Lambi-
tion est de développer la popula-
tion des exportateurs.

®m  Réduire les documents de consti-
tution de dossiers. (Facteur de
blocage)

®m  Raccourcir le délai de rembour-
sement des frais engages par les
entreprises.

®m  Encadrer les primo-exportateurs
pour leur permettre de proposer
des plans d'action réalistes et rea-
lisables.

EUROPE

Par ailleurs, TASMEX a suggere de :

Reconsidérer  lapproche  de
I'Union Européenne en accordant
des financements directs au sec-
teur prive afin de réduire les délais
d'exécution et de réalisation des
actions.

Harmoniser et mutualiser les
controles entre le Maroc et 'Union
Européenne pour reduire le transit
time.

Renforcer le dialogue public-prive
et la formation au profit des entre-
prises.

Penser a des accompagnements
pour le renforcement des orga-
nisations professionnelles afin de
leur permettre daméliorer leurs
services et mieux encadrer leurs
membres.
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DELEGATION
D'OPERATEURS
ECONOMIQUES BELGES

LASMEX a recu du 13 au 15 Mars
2019 une deélegation belge compo-
see dentreprises, AWEX et club halal

belge.

= ASMEX #' ASMEX
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®ASMER CASMEX
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“EMEN MEX

Plusieurs activités ont été organisees :

Séminaire « Maroc, Tremplins Vers
Lafrique et l'Europe | »

Réunion avec la commission
logistique de TASMEX

Rencontres BtoB avec les opéra-
teurs marocains
Participation a la
édition du Forum Halal
FOHAM.

Visite du port de Casablanca.

cinquieme
Maroc
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RENCONTRE BTOB
ENTRE LES OPERATEURS
ECONOMIQUES
MAROCAINS ET UNE
DELEGATION CROATE

M Abdellaziz Taariji, Vice-Président
de 'ASMEX a recu le 8 fevrier 2019
une delégation dopérateurs econo-
miques croates accompagnant Mme
la Vice-Premiere Ministre, Ministre
des Affaires Etrangeres de la Croatie
en visite officielle au Maroc.

EUROPE

Les deux parties se sont réeunies en
BtoB pour lexamen des possibilités
de développement de leurs echanges
et de partenariat.

Ont participe a ces BtoB, coté maro-
cain, des entreprises opérant dans le
domaine des énergies renouvelables
et panneaux solaires.



« EXPORTATION
VERS L'ESPAGNE

LASMEX a été représentée par ses
vices préesidents, M. Abdelhakim Mar-
rakchi et MMohammed Fikrat, le 4
avril 2019 a une journee organisée
par la Chambre Espagnole de Com-
merce, d'Industrie et de Navigation
de Casablanca en collaboration avec
IAmbassade du Maroc en Espagne
et le Bureau Economique et Com-
mercial d'Espagne /ICEX a Casa-
blanca sous le théme : «Exporter vers
I'Espagne».
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Cette rencontre a mis laccent sur
le partenariat stratégique Maroc-
Espagne et lintérét des entreprises
marocaines a cibler le marché espa-
gnol : l'Espagne en tant que porte
vers |Europe et lAmérique Latine
ainst que le Maroc pour lAfrique.

LASMEX a insisté sur la notion de
« co-exporter pour co-croitre » et
sur le fait denvisager de faire de la
« co-valorisation » pas seulement en
matiére dinvestissement, mais aus-
st sur la coopération et le principe
gagnant-gagnant.

Elle a recommandé aussi :

m Daccélérer la reconnaissance
de la labélisation marocaine en
Espagne afin de faciliter les
echanges.

® Denvisager un échange triangu-
laire pour le marché latino-ame-
ricain (Maroc-Espagne-Amérique
Latine).



EUROPE

Provence Promotion, un workshop
intitulé « Aix-Marseille-Provence, un
partenaire stratégique pour le Ma-
roc, au coeur des échanges Europe
Afrigue », qui a réunit des entrepre-
neurs d’Afrique, de Méditerranée et
d'Europe.

Le Maroc semble étre considere
comme un hub de la Méditerranee
vers l'Europe. Le Maghreb est une
destination internationale stratégique
pour la métropole Aix-Marseille Pro-
vence, qui ambitionne de devenir le
NETWORKING : L’ASN{EX a co—o;?amslé ie /&g&lﬁﬁi{i carrefour incontournable entre 'Eu-
avec le comité Africalin rope et IAfrique.
AFRICALINK Maroc et la CCI Marseille Provence-

DOING BUSINESS
WITH GERMANY

Dans le cadre du projet KVP, I EMA
a organisé le 29 Avril 2019 en parte-
nariat avec TASMEX, BME, TAMICA et
TAMCA, un séminaire sous le theme
«Doing Business with Germany -
Clés du succes».

Le projet avait pour but d'introduire
les partenaires marocains aux struc-
tures allemandes afin de renfor-
cer leurs capacités dans plusieurs
domaines : exportations vers lAlle-
magne, gestion de la chaine dap-
provisionnement et des achats .....




1FRE FOIRE
INTERNATIONALE
DU QATAR

LASMEX a organisé, en partenariat
avec Ambassade du Royaume du
Maroc a Doha et TAgence Marocaine
de Développement des Investisse-
ments et des Exportations, la parti-
cipation du Maroc a la 1¢¢ Foire In-
ternationale du Qatar qui a eu lieu a
Doha du 8 au 10 octobre 2018.
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Le pavillon dédie au Maroc a été
ameénage sur une superficie de 360
m?2 avec un espace BtoB et de degus-
tation des produits marocains.

Plusieurs pays ont pris part a cette
foire : Qatar, Tunisie, Algérie, Turquie,
Azerbaldjan, Pakistan, Kowelt, Sulta-
nat dOman, Jordanie.

La delégation de TASMEX a éte repre-
sentée par 18 entreprises opérant
dans les secteurs : Agroalimentaire,
Matériaux de Construction Artisa-
nat, Habillement artisanale, Ener-
gie, Articles en plastique, Ustensiles
de cuisine, Pharmacie ; Agriculture,
Produits de la mer, Piéces détachees
pour lautomobile, Cosmetique, Tex-
tile et Habillement.

En plus de l'exposition, la délegation
marocaine a tenu une serie de reu-
nions avec les institutions gataries
dont notamment la Chambre de
Commerce du Qatar & Qatar Invest-
ment Authority.

Aussi,  TASMEX  représentéee  par
sa vice-présidente Mme Bouchra
RAHMOUNI a animé une conférence
au cours de laquelle elle a mis en
exergue les différentes possibilites a
exploiter entre le Maroc et le Qatar
dans plusieurs domaines.



LASMEX RECOIT
UNE DELEGATION
DE LA MALAISIE

Le Président de TASMEX, Monsieur
Hassan Sentissi El Idrissi accompa-
gne des membres du Bureau Exécutif
et de lex-Ambassadeur du Maroc en
Malaisie ont recu lambassadeur de
la Malaisie a Rabat, Madame Astanah
ABDULAZIZ le 24 décembre 2018.

Au cours de cette rencontre qui a
connu  eégalement la participation
de Mme Zahra MAAFIRI, Directrice
Geénérale du Commerce, les deux

parties ont mis l'accent sur les possi-
bilités et les niches qui pourraient étre
explorées entre les deux pays pour
relever le niveau de leurs echanges
Commerclaux.

Des projets d'investissements pour-
raient étre montés au Maroc pour
la transformation de matiéres pre-
mieres a importer de la Malaisie en
vue de la réexportation en Afrique et
/ ou en Europe de produits finis.

Lexpertise développee par le Maroc
sur plusieurs marches d'Afrique pour-
rait étre utilisée par la Malaisie.

Les membres de TASMEX ont identi-
flé quelques secteurs qui pourraient
faire lobjet d'une réflexion sur le par-
tenariat futur entre les deux pays. Il
Sagit notamment de :

Construction de bateaux.
Montage d'une unité de pneu-
matiques pour la transformation
du caoutchouc a importer de la
Malaisie.

® Transformation de produits ali-
mentaires.

®  Tourisme halal.
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EXPOSITION INTERNATIONALE DES IMPORTATIONS DE LA CHINE

LASMEX représentée par son pré-
sident M Hassan Sentissi El Idrissi et
son vice-président M. Abed Cha-
gar, ont accompagné AMDIE dans
le cadre de sa participation a la 1°¢
édition de l'Exposition Internationale

des Importations de la Chine du 05
au 11 novembre 2018. Sur un stand
de 162 m2 mis en place par lAgence
Marocaine de Développement des
Investissements et des Exportations
(AMDIE), une vingtaine de fédéra-

COOPERATION
COMMERCIALE
MAROC - INDONESIE

LASMEX a participé le 2 Novembre
2018 a un atelier sur la coopéra-
tion commerciale entre le Maroc et
IIndonésie qui a été organisé par

tions sectorielles marocaines se sont
activées a cette rencontre denver-
gure mmondiale pour nouer des
contacts avec des opérateurs chinois
et d'autres pays, explorer les pistes de
coopération, de partenariat et din-
vestissement, ou encore déchanges
d'expertises.

De nombreuses rencontres ont ete
tenues avec difféerents opérateurs
presents a cette exposition pour
prospecter les opportunités de nou-
veaux debouches pour les produits
marocains tant sur le trés prometteur
marché chinois que sur d'autres mar-
ches.

Outre le renforcement du position-
nement du Maroc sur divers mar-
chés, 1 sagissait aussi dinformer,
a travers ces contacts, les investis-
seurs potentiels sur les opportunites
d'investissement au Maroc.

le ministere de l'Industrie, du Com-
merce, de ministere de l'Industrie, de
I'Investissement, du Commerce et de
'Economie Numérique.

Les opportunités de ce marche et les
moyens a mettre en place pour les
saisir ont éte proposées.



9*me SOMMET MONDIAL
DU VIBRANT GUJARAT
AU GHANDINAGAR EN
INDE

Le président de TASMEX MHassan
Sentissi El Idrisst a participe au 9éme
sommet mondial du vibrant gujarat
au Ghandinagar en Inde du 18 au 20
janvier 2019. Une plateforme de re-
flexion sur les programmes de déve-
loppement socio-economique mon-
dial et de partage de connaissance.

Le Maroc est l'un des 15 pays parte-
naires de cette manifestation avec
une forte présence a cet événement
commercial. Ont pris part quelques
30.000 déléegues en provenance
d'une centaine de pays.

Le sommet était une occasion de
réeunir, au sein du Pavillon du Maroc,
les ambassadeurs du Maroc, dAlgérie
et de Tunisie en Inde.

-.EEJ-‘EET

VIBRANT GUJARAT
GLOBAL SUMMIT 2019

CURTAIN RAISER

SHRI VIJAY RUPANI
Hon'ble Chief Minister, Gujara
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MISSION
D'HOMMES
D'AFFAIRES
MAROC-INDONESIE

Afin de préparer la 1¢ session de la
commission mixte commerciale Ma-
rocco indonésienne, parallelement
au 1¢ round exploratoire pour un
accord commercial avec l'Indoné-
sie, TASMEX a participé a un atelier de
travail a la Direction Générale du
Commerce du 21 au 23 janvier 2019.
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LASMEX a été sollicitée afin de pro-
poser une liste des produits qui feront
l'objet de cet accord en février 2019.

Au cours de cette réunion, il a eté
convenu ce qui suit :

®m  [dentification de sociétées maro-
caines Intéressees par les in-
trants indonesiens figurant dans
la liste prioritaire indonésienne.

®  [dentification des points focaux
du secteur privé marocain pour
les vis-a-vis

coordonner
indonésiens.

avec

®  Etablissement des contacts entre
les opérateurs marocains et leurs
homologues indonésiens pour
mieux preparer le matching.

®  Organisation de rencontres B&B
et B&G, le 9 avril 2019 a Jakarta en
marge du CMC et le lancement
du 1* Round des discussions d'un
ACP avec I'lndonésie.

Une mission dhommes daffaires
était préevue en marge de cette com-
mission.



PROJET D'INVESTISSE-
MENT ET DE PARTENA-
RIAT ENTRE LE MAROC
ET LA MALAISIE

Le président de TASMEX MHassan
Sentissi El Idrissi a recu Mme TAmbas-
sadeur de la Malaisie le 24 decembre
2018 & le 1¢ février 2019 pour lancer
la réflexion sur un projet d'investisse-
ment dans le secteur des pneuma-
tigues au Maroc. Les représentants
des secteurs de lautomobile : AMI-
CA & la Fedération de lAutomobile-
CGEM ont éteé associes.

LASMEX a suggéré dans ce cadre de
mener la réflexion autour du mon-
tage d'une unité de fabrication de
pneus au Maroc selon le schéma sui-
vant :

® [mportation de la matiere pre-
miéere (caoutchouc) de l'Afrique.

®  [mportation du savoir-faire et du
matériel de la Malaisie.

® e produit fini servirait a la fois le
marcheé marocain et les marches
dAfrique.

La proposition de ce projet est inter-
venue suite a la mission a laquelle le
Président de TASMEX avait participé

en Malaisie et aux rencontres quil a
eu avec plusieurs opérateurs de ce
pays, mais ausst dans un contexte
marque notamment par :

= La disparition depuis plus d'une
dizaine d'années des deux unités
marocaines dans ce secteur en
raison notamment de la contre-
bande.

B L3 montée en puissance du sec-
teur de lautomobile au Maroc
a travers les investissements de
Renault et PSA.

® lLa dépendance totale du Maroc
des importations de pneuma-
tiques.

&
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RENFORCEMENT DES ECHANGES
COMMERCIAUX ENTRE LE MAROC ET LA MALAISIE

LASMEX a pris part aux cotés de plu-
sieurs institutions dappui au com-
merce extérieur a la rencontre entre
des hommes daffaires marocains et
leurs homologues malaisiens le 22
Janvier 2019 a Casablanca.

Le renforcement du volume des
échanges economiques entre les
deux pays était au centre du débat
de cette rencontre organisée par le
CIDC et MATRADE.
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Des rencontres B2B ont éte orga-
nisées en marge avec les secteurs
malaisiens des produits alimentaires,
de lagriculture, de la santé, des
cosmetiques, de la restauration, de
linformatique et des infrastructures
routiéres.



RECEPTION
D'UNE DELEGATION
DU SULTANAT OMAN

LASMEX a recu le 03 avril 2019, les
représentants de lAutorité de pro-
motion des investissements et de
développement des exportations du
Sultanat dOman.
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Les discussions entre les deux parties
ont porté sur l'examen des possibili-
tés de partenariat et de complemen-
tarité entre les opérateurs econo-
migques marocains et omanais.

Dans ce cadre, 1l a eté suggére dor-
ganiser une mission d' hommes d'af-
faires du Sultanat dOman au Maroc
durant le 2°m semestre de lannée
2019.



SALON
DES PRODUITS HALAL
« MIHAS 2019 »

LASMEX a organisé en partenariat
avec |'Etablissement Autonome de
Controle et de Coordination des
Exportations «Morocco Foodex», la
participation des entreprises maro-
caines au salon des produits Halal
« MIHAS 2019 » du 3 au 6 avril 2019
a Kuala Lumpur en Malaisie.

Cette participation visait a mettre en
avant les produits marocains label-
liseés halal ou ayant un potentiel de
developpement dans ce business.

La délegation de TASMEX, conduite
par son vice-preésident, Monsieur
Khalid DAHAMI, a été représentee
par les secteurs de lagroalimentaire,
la péche et cosmetique.
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visite
le pavillon marocain notamment le
Ministre du Commerce qui a été recu
par TAmbassadeur du Maroc & Kuala
Lumpur, la princesse de la Malaisie
et lAmbassadeur des UAE a Kuala
Lumpur....

Plusieurs personnalités ont

ASIE

Des visiteurs ont été recu egalement
au stand de TASMEX. Un Interét par-
ticulier a eté exprimeé pour les fruits
frais, le the vert, les conserves de
poissons et 'habillement en cuir.



AMERIQUE
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THE FOURTH
INTERNATION
EXHIBITION 'r
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Le président de TASMEX M. Hassan
Sentissi a participée a la 12°™ session
du Conseil daffaires russo-arabe a
Moscou le 09 avril 2019.

Intervenant a cette occasion, le pre-
sident de TASMEX a recommandé

RENFORCEMENT de renforcer la coopération com-
DE LA COOPERATION merciale entre le monde arabe et

la Russie a travers la prospection de

COMMERCIALE ENTRE nouveaux secteurs prometteurs afin
LE MAROC ET LA RUSSIE gue les échanges bilatéraux puissent

atteindre leur potentiel maximum.



USA : RENCONTRE
AVEC LA CONSEIL-
LEREECONOMIQUE
DE LAMBASSADE DES
ETATS-UNIS

Le président, M. Hassan Sentissi
El Idrissi, accompagné par, M. Amine
Laghidi, Président de la Commis-
sion «Capital Immatériel » et Mme
Danielle Tobias, Présidente de la
Commission « Amériques », ont
recu le 19 février 2019, Mme Natha-
lie Scharf, Conseillere Economique
aupres de lAmbassade des Etats-Unis
au Maroc.

Létat davancement en matiere de di-
plomatie économique entre le Maroc
et les USA, dans le cadre de laccord
de libre-échange liant les deux pays
était a lordre du jour.

Plusieurs axes de collaboration ont
éte proposées par les deux parties afin
de dynamiser les relations commer-
clales bilatérales et booster les expor-
tations marocaines vers ce marche :

® Diplomatie économique : les
deux parties ont propose la signa-
ture d'un memorandum dentente
tripartite (ASMEX- AMDIE - Am-
bassade Ameéricaine) autour du
programme «Select USA».
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& ASMEX

S ASMEY

S ASMEX & ASMEX

Ce mémorandum sera dédie a lac-
compagnement des grands groupes
marocains dont la stratégie consiste
a se développer aux Etats-Unis et
dans la région (Canada, Mexique,
Amérique du Sud).

m Accord de libre-échange conclu
entre le Maroc et les Etats-Unis :
Le président de TASMEX, M. Has-
san Sentissi El Idrissi a demandeé
de réviser cet accord de maniere a
prendre en compte la réalite de la
PME marocaine pour pouvolr pro-
fiter aux exportateurs marocains.
(taille du marche américain et
complexitée des procedures aux-
quelles les entreprises marocaines
ne sont pas encore habituées).

Elaboration du programme d'ac-
compagnement et de référen-
cement des exportateurs maro-
cains (dont TPE/ PME/GE) aupres
des grands donneurs dordres
americains selon un programme
d'agrégation.

Lorganisation de séminaires d'ac-
compagnement des investisseurs
ameéricains en Afrique ainsi que la
concretisation de missions €co-
nomiques maroco-americaines
vers IAfrique.

LASMEX jouera, par ailleurs, le
role de pivot pour lattractivité des
investissements ameéricains  au
Maroc et vers TAfrique...



AMERIQUE

VISITE D'ETUDIANTS
DE L'UNIVERSITE QUINNIPIAC
DES ETATS UNIS

LASMEX arecu le 15 Mars 2019 un groupe détudiants universitaires ameéricains
dans le cadre de leurs voyages détudes que l'université Quinnipiac des Etats
Unis organise dans divers pays dont le Maroc.

Un exposé sur le Maroc et TASMEX a été présente au siege de l'association suivi
d'un débat et échanges entre les deux parties.
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MIAMI : PLATEFORME
COMMERCIALE ET
LOGISTIQUE VERS
L'AMERIQUE

La Chambre de Commerce Ameéri-
caine au Maroc (AmCham Morocco)
a organise le 16 avril 2019 en parte-
nariat avec IASMEX une rencontre
sous le théme « Miami : plateforme
commerciale et logistique vers
IAmeérique.

Cette journée a permis de présen-
ter les infrastructures aeroportuaires
et maritimes de la région de Miami
qui pourraient étre utilisées par les
exportateurs marocains afin de cibler
d'autres marches sur le continent
americain.

Des rencontres B2B ont été organi-
sées en marge entre les membres de
IASMEX et ces opérateurs.



FOIRE
COMMERCIALE
INTRA AFRICAINE

LASMEX a participé avec TAMDIE a la
foire Interafrica organisée du 11 au 17
Décembre 2018 au Caire.

Ce salon a vu la participation de plus
de 47 pays. Divers secteurs et pro-
duits ont été exposés sur 6 halls au
centre dexposition du Caire. Un pro-
gramme riche de conférences et de
formations a été animé en marge de
cette foire.

Les secteurs des produits du terroir
et des IMME marocains ont participe
a cette foire. Des contrats de distri-
bution ont été concrétisés avec des
partenaires egyptiens.

En marge de cette foire, plusieurs
btob et rencontres ont été organisees
sur place avec plusieurs pays notam-
ment africains qui ont exprimé un
Intérét pour les produits marocains.

AFRIQUE



ACCOMPAGNEMENT
ET DEVELOPPEMENT
EN AFRIQUE

Le Président de TASMEX, Monsieur
Hassan Sentissi El Idrissi, accompa-
gné de Monsieur Abdellaziz Taariji,
Vice-Président, ont recu le 8 février
2019, un expert en charge du projet
pour laccompagnement du secteur
privé marocain dans le développe-
ment de ses activités en Afrique.

Ce projet est en cours de réalisation
suite & un don accorde a 'AMDIE
par la Banque Africaine de Dévelop-
pement (BAD). Il est structuré en 4
composantes :

1. Consell et accompagnement des
Investisseurs et exportateurs inté-
ressés par le marche africain ;

2. Mise en place et animation d'un
réseau Afrique pour faciliter les
échanges entre le Royaume du
Maroc et les autres pays africains ;

3. Réalisation d'une enquéte aupres
d'entreprises marocaines sur leurs
objectifs en termes dinternatio-
nalisation et les obstacles rencon-
trés ;

4. Reéalisation d'un guide sur les mar-
chés de 30 pays africains.
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Un accompagnement de 30 entre-
prises marocaines qui seront sélec-
tionnées sur 10 pays est également
prévu. Les secteurs préselectionnes
sont au nombre de 6 : Agroalimen-
taire, TIC, industrie pharmaceutique,
BTP Eau et Assainissement, Electri-
cite.

10 pays sont retenus : Sénégal, Cote
d'Ivoire, Ghana, Nigéria, Bénin / Gui-
neée Conakry, Afrique du Sud, Egypte,
Rwanda, Kenya et Maroc.

Les représentants de TASMEX ont
demande de :

m Prévolr une garantie de la BAD
pour les financements des inves-
tissements des PME en Afrique.

®m Revoir a la baisse les lignes de
financement proposees par la
BAD pour permettre au secteur
prive d'y recourir.

m  Faire appel a lexpertise africaine
et octroyer des projets africains a
des pays africains.

® 13 chaine de valeur devrait étre
complete a linstar des grands
pays qui prennent position dans le
continent africain (Chine, Inde, ...).

®m  Rajouter dautres secteurs ayant
un fort potentiel de developpe-

ment : Agriculture, transformation
des produits de la mer.

m Proposer des recommandations
pour une meilleure compeétitivité
des entreprises africaines dans
leur continent solutions aux
problemes logistique, transport,
barrieres non tarifaires, droits de
douane éleves, ...

LASMEX a ¢été sollicitée pour
accompagner ce projet a travers le
recensement des attentes des entre-
prises marocaines sur les marches
africains.

Une mission exploratoire sera organi-
sée par lesdits consultants dans les 10
pays precites



PARTENARIAT
MAROC - ETHIOPIE

Le Président de TASMEX a recu
lambassadeur d'Ethiopie a Rabat
Madame Yeshi Tamirat le 14 février
2019.

Les discussions ont porte sur :

B |examen des possibilitées de
partenariat a développer entre
les deux pays en matiere des
échanges commerciaux, des in-
vestissements réciproques a tra-
vers des joint-ventures et des par-
tenariats win-win sur les énormes
complémentarités sectorielles qui
existent :

LEthiople est un grand pays
importateur de produits agro-
alimentaires et de produits phar-
maceutiques qui figurent parmi
ceux sur lesquels le Maroc pour-
rait se positionner dans le court
terme.

LEthiopie est un grand pays
exportateur de plusieurs prodults
pour lesquels elle souhaiterait se
positionner au Maroc. Il s'agit no-
tamment du café, sésame, miel,
épices. Ces produits sont impor-
tés au Maroc via des plateformes
europeennes ce qui rencheérit
leurs couts par rapport a un par-
tenariat direct.

AFRIQUE fky

La sensibilisation du secteur ban-
calre marocain, a travers TASMEX,
pour son ouverture sur le mar-
ché éthiopien en concluant des
accords avec les banques éthio-
piennes pour faciliter et accom-
pagner les démarches des opéra-
teurs économiques.

Des réunions seront proposees aux
bangques marocaines pour approfon-
dir la reflexion.



POLE PROMOTION A LINTERNATIONAL AFRIQUE

PARTENARIAT
MAROC - LIBERIA

LASMEX a recu le 15 avril 2019 Mon-
sieur Richelieu A Williams, Ambas-
sadeur Extraordinaire et Plénipoten-
tiaire de la République du Libéria au
Maroc.

Les discussions entre les deux parties
ont porté sur les possibilités de parte-
nariat entre le Maroc et le Libéria.

Les deux parties ont proposé dorga-
niser un forum daffaires au Maroc
prochainement.

AFRICA INVESTMENT
MEETING

LASMEX, représentée par son vice-
président, M. Amine LAGHIDI a par-
ticipé au «meeting dAfrica invest-
ment» le 29 avril 2019 & Rabat.

Organisé par Winvestnet et TAMDIE,
la rencontre était consacree a la pre-
sentation des projets stratégiques et
d'infrastructures africains aux inves-
tisseurs .




COMMUNICATION




COMMUNICATION

UN NOUVEEAU
PORTAIL
DYNAMIQUE

LASMEX a relooke son portail et a mis
en ligne une nouvelle version plus
dynamique.

Elle se veut une plateforme de pré-
sentation des services de TASMEX, ses
activités, ses actualités et events.

Elle permet aussi d'avoir une vision
sur les marches a lexport, les proce-
dures a l'export ....

FILM INSTITUTIONNEL

Réalisation en cours de 3 Films ins-
titutionnels (intermational, national et
régional)

INTERNATIONAL

Ce film cible les importateurs et don-

neurs étrangers et vise a :

® Promouvoir loffre
marocaine.

m Attirer des investisseurs et des
Importateurs étrangers.

m  Faire valoir les atouts du Maroc,
l'offre marocaine et le savoir-faire

exportable

LASMEX

Nosservices.  Export.  Opportunitss .

finaw [m

Devanir memben €} Seomnecier Q, fechamhar

Evénements..  Espacemeédia.  Contact

Association Marocaine

des Exportateurs

Le site comprend entre autres une
mediatheque et un espace de télé-
chargement des publications de
ITASMEX.....

NATIONAL ET REGIONAL

Ces deux films ciblent les exporta-
teurs marocains installes dans les
régions.

= Sensibiliser les exportateurs pour
exporter.

= Vulgariser lacte dexportation et
les mesures daccompagnement
privé & public

m Fedérer les exportateurs et élargir
la base de donnees des membres
exportateurs ASMEX

[0 212522000308

BN esmexEasmeno
Lobjectif est de fournir du contenu

pertinent et riche pour les membres,
les partenaires et les médias.

FILM INSTITU




PARTENARIAT




NOUVEAUX PARTENARIATS
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Royaume du Maroc
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Swiss Import Promotion Programme

Wallonie
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Euro-Mediterran-Arabischer Linderverein
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Bundesverband

Euro-Mediterransan-Arab Association
Materialwirtschaft,

Einkauf und Logistik e.V.
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et |z construction automobile

ASSOCIATION
MAROCAINE DE LA
COMMUMNALTE ACHATS




PERSPECTIVES
2019 - 2020




PRESPECTIVES

PROXIMITE REGIONALE

Dans une déemarche de proximité et de synergie, 'TASMEX créera des antennes au sein des CCIS afin de
fournir des services de proximite aux exportateurs dans les régions.

DISPOSITIF DE VEILLE ET D'INFORMATION

Dans le cadre d'un partenariat avec le Programme Suisse de Promotion des Importations « SIPPO », un
dispositif de veillle est en cours de mise en place au sein de TASMEX, TAMITH et la FENIP afin d'offrir des
services différencies en fonction des profils des adhérents.

Elle permettra de :

® Optimiser l'exploitation des bases de donnees existantes (Office des changes Trade Map, Eurostat )
et de nouvelles sources de donnees selon les besoins ;

= Améliorer loffre de services statistiques a mettre a la disposition des adhérents sur des supports
web dans une premiere phase et sur mobile dans une deuxieme phase.

STRATEGIE DIGITALE

LASMEX a lance la stratégie digitale pour la plateforme «e-xport Morocco». Le secteur de lagro-
alimentaire sur lAfrique de 1Ouest a démarre comme secteur pilote. D'autres secteurs d'activités seront
ciblés (Halal-Terroir.).

Des actions de sensibilisation, d'information et de formation sur la digitalisation (PME-TPE et coopéra-
tives) sont prévues notamment la réalisation de e-mooc.

RENCONTRES AFRICA

LASMEX est partenaire des Rencontres Africa 2019 qui seront organisées les 21 et 22 octobre 2019 au
Maroc. Léevénement est co-piloté par TAMDIE et verra la participation d'opérateurs économiques euro-
péens (francais en particulier et africains).

Un programme riche de conférences, BtoB et rencontres sectorielles est prévu (Agriculture / Agro-
industrie, BTP / Infrastructures, Digital / NTIC Industrie / Sous-traitance, Santé / Pharma/ Médical,
Energie...

Létape du Sénegal est prévue les 24 et 25 octobre 2019



PRESPECTIVES
LIVRE BLANC DES EXPORTATIONS

LASMEX est cours de préparation du livre blanc des exportations. Il comportera les
differentes recommandations de l'association et des diverses parties prenantes pour
développer les exportations.

ETUDE SUR L'OFFRE EXPORTABLE

® Déploiement des résultats de létude de l'offre exportable tant sur le plan national
que régional ;

®  Définition des plans d'actions régionaux en respectant les couples produit/Région
et Region/Marché.

STRATEGIE DU HALAL ET DU BIO

= Sensibilisation des entreprises et coopératives par rapport aux opportunités du
marche international ;
Realisation de Moocs au niveau des régions a fort potentiel ;
Organisation d'actions de promotion ciblées.

MIHAS

Ala suite des demandes des membres, TASMEX participera a l'edition 2020 du MIHAS
compte tenu de limportance du secteur halal et les potentialités quoffre le marche
asiatique.

PROSPECTION DE NOUVEAUX MARCHES

= Afriqgue de l'Est ;
= Moyen Orient ;
= Ameérique du nord.
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